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Santiago de Cali, 04 de septiembre del 2026

ANALISIS DEL SECTOR

OBJETO: “CONTRATACION DEL SERVICIO DE RECARGA Y MANTENIMIENTO DE EXTINTORES
DE LA AGENCIA LOGISTICA DE LAS FUERZAS MILITARES REGIONAL PACIFICO"

CLASIFICACION DE BIENES Y SERVICIOS UNSPSC: Los bienes objeto del presente

proceso de seleccion esta codificado en el clasificador de Bienes y Servicios UNSPSC como
se indica a continuacién:

GRUPO | SEGMENTO | FAMILIA | CLASE | PRODUCTO | NOMBRE

F 72 10 15 16 SERVICIO DE INSPECCION, MANTENIMIENTO O
REPARACION DE EXTINTORES DE FUEGO

PRESUPUESTO OFICIAL: El presupuesto oficial para el presente proceso de contratacidn
sera de: DOS MILLONES TRESCIENTOS CINCUENTA MIL PESOS MONEDA
CORRIENTE ($2.350.000) incluido IVA y todos los impuestos, tasas y contribuciones

nacionales, departamentales y municipales que se causen para la suscripcion, legalizacién y
ejecucion del contrato.

CERTIFICADO DE DISPONIBILIDAD PRESUPUESTAL La Agencia Logistica de las

Fuerzas Militares cuenta con el Certificado de Disponibilidad Presupuestal No. 3426 del 23
de enero de 2026, con el siguiente rubro:

DESCRIPCION DEL
RUEBRO GASTO DESCRIPCION VALOR
RECEXT RECARGA DE SERVICIOS DE MANTENIMIENTO,

A-05-01-02-008-007 EXTINTORES PREPARACION E INSTALACION, EXCEPTO $ 2.000.000

SERVICIOS DE CONSTRUCCION

SERVICIOS DE MANTENIMIENTO,
A-02-02-02-008-007 RECE e hRGADE | pREPARACION E INSTALACION, EXCEPTO |  $350.000

SERVICIOS DE CONSTRUCCION

SECTOR ECONOMICO:

El sector terciario o sector servicios es el sector econdémico al cual pertenece el objeto
contractual del presente estudio. El sector terciario o sector servicios se dedica a la
satisfaccion de necesidades operativas, de salud y seguridad en el trabajo o de cualquier
otra naturaleza que requieran tanto los trabajadores y usuarios finales como las
instituciones y empresas de la regidn. Este sector se encarga a menudo de brindar soporte
especializado en la prevencion de riesgos laborales y la evaluacion de la aptitud psicofisica a
las entidades contratantes, sobre todo en asuntos que requieren un analisis técnico, médico
y profesional especializado que no se realiza directamente dentro de la actividad
administrativa u operativa comdn de la organizacién. El Sector terciario o de servicios




incluye todas aquellas actividades que no producen una mercancia o bien material en si,
pero que son necesarias para el funcionamiento seguro de la economia y la proteccién de la
fuerza laboral. Como ejemplos de ello tenemos, las consultorias juridicas, el servicio de
seguridad privada, las asesorias técnicas, las IPS de salud ocupacional, y para este caso el
sector terciario, dentro del que se encuentra la prestacion de servicios de recarga de
extintores. La prestacion de servicio de recarga de extintores para las unidades de negocio
de la Agencia Logistica de las Fuerzas Militares Regional Pacifico, pertenece al sector
terciario, el cual estd constituido por todas las actividades econémicas cuyo propésito es la
produccién de los servicios de medicina laboral y seguridad industrial que demanda la
poblacion trabajadora. Por esa razén también se conoce como sector servicios. Si bien los
sectores primario y secundario se dedican a la produccién de bienes materiales, la
existencia del sector terciario permite clasificar todas las actividades econémicas que
permiten la prevencion de accidentes, la vigilancia epidemioldgica y la mitigacién de riesgos
en los entornos laborales.

De acuerdo con lo establecido en la Resolucién No. 2400 de 1979 en su Titulo VI, Capitulo
II, Articulo No. 220. “Todo establecimiento de trabajo debera contar con
extinguidores de incendio, de tipo adecuado a los materiales usados y a la clase de
riesgo. El equipo que se disponga para combatir incendios deberd mantenerse en
perfecto estado de conservacion y funcionamiento, y seran revisados como minimo
una vez al afio”.

La Norma Técnica Colombiana No. 2885 del 16 de diciembre de 2009, trata de Extintores
portatiles contra incendios, en su Requisito 1.1 Alcance, menciona lo siguiente: “Las
estipulaciones de esta norma aplican a la seleccidn, instalacién, inspeccién,
mantenimiento y prueba de equipos de extintores portatiles”. Asi mismo la Agencia
Logistica de las Fuerzas Militares Regional Pacifico (ALRPA) requiere realizar actividades de
mantenimiento y recarga de los equipos de extincién con el propésito de proteger todos sus
bienes: activos fijos, elementos de consumo, instalaciones y principalmente proteger la
salud de todos los trabajadores, cuando de manera fortuita se presente un conato de
incendio o un incendio en las diferentes unidades de negocio, de igual manera, se hace
necesario adquirir los elementos de primeros auxilios para dotar los botiquines en caso de
presentarse alguna eventualidad por accidentes que generen alguna alteracién fisica en los
funcionarios que se encuentran expuestos a diferentes factores de riesgo en los lugares de
trabajo.

Teniendo en cuenta lo anterior, la Entidad requiere dar cumplimiento al Decreto Unico
Reglamentario del Sector Trabajo No. 1072 de 2015 en el Articulo 2.2.4.6.25. “Prevencion,
preparacion y respuesta ante emergencias donde debe cumplir con diversos

aspectos” y dentro de ellos dotar a la brigada de emergencias con los elementos que
incluya la atencién ante emergencias.

Por lo anterior y en cumplimiento de la misién, objeto social de la Entidad, se hace
necesario contratar el "SERVICIO DE RECARGA Y MANTENIMIENTO DE EXTINTORES DE LA
AGENCIA LOGISTICA DE LAS FUERZAS MILITARES REGIONAL PACIFICQO", con persona
natural o juridica que cumplan los requisitos legales encaminado todas estas acciones,

técnicas y procedimientos de seguridad industrial con el fin de controlar y minimizar los
riesgos.

Con la publicacién de los estudios y documentos previos la Entidad busca suministrar al
publico en general la informacién necesaria para que puedan valorar adecuadamente el
alcance de la necesidad que la Entidad pretende satisfacer con el proceso de contratacion.
Estos estudios estardn a disposicién de los oferentes interesados Yy en general a quien



manifieste interés en ellos, los cuales se publicardn en el Portal Unico de Contratacién
SECOP 1I.

En concordancia, es pertinente adelantar un proceso de seleccién mediante la modalidad de
minima cuantia, cumpliendo con lo dispuesto en el Articulo No. 2 de la Ley No. 1150 de
2007, adicionado por el Articulo No. 94 de la Ley No. 1474 de 2011, y los Articulos No.
2.2.1.2.1.5.1y 2.2.1.2,1.5.2. del Decreto No. 1082 de 2015.

Sector al que pertenece: La prestacion de servicio de recarga, mantenimiento de
extintores para las unidades de negocio de la Agencia Logistica de las Fuerzas Militares
Regional Pacifico, pertenece al sector terciario, el cual estd constituido por todas las
actividades econdmicas cuyo propdsito es la produccion de los servicios que demanda la
poblacién. Por esa razdn también se conoce como sector servicios.

Si bien los sectores primarios y secundario se dedican a la produccion de bienes materiales,
la existencia del sector terciario permite clasificar todas las actividades econdmicas gue
permiten aumentar el bienestar de los consumidores a través de los servicios, es decir la
produccion de bienes inmateriales.t

De acuerdo con lo dispuesto en el Articulo No. 2.2.1.1.1.6.1, del Decreto No. 1082 de 2015,
el cual exige que durante la etapa de planeacién contractual la Entidad debe efectuar un
analisis para conocer el sector relativo al objeto contractual desde la perspectiva legal,
comercial, financiera, organizacién técnica y analisis de riesgo de acuerdo con a las

Directrices emitidas por Colombia Compra Eficiente, se realiza el andlisis del sector de
acuerdo con lo siguiente:

Aspectos generales

Los extintores son elementos que forman parte del programa de seguridad industrial y/o
salud del trabajador, es importante que las empresas cuenten con una gama de productos
que disminuyan y prevengan emergencias, como incendios, conflagraciones, accidentes,
estrellones o malestares laborales, estos elementos estdn enmarcadas en el sector terciario
porque ofrece bienes y servicios destinados a satisfacer la salud de los trabajadores y de las
personas en su conjunto.

Teniendo en cuenta que los extintores es un @mbito fundamental en la seguridad contra
incendios, dedicado a la fabricacion, distribucién, mantenimiento y recarga de equipos
disefados para extinguir o controlar fuegos incipientes. Estos dispositivos, conocidos como
extintores o extinguidores, son herramientas esenciales para prevenir la propagacién de
incendios y minimizar sus dafos.

El sector abarca una amplia variedad de extintores, clasificados segun el agente extintor

que contienen vy el tipo de fuego que pueden combatir. Algunos de los tipos mas comunes
son:

» Extintores de agua: Ideales para fuegos de clase A (materiales sélidos como madera,
papel o tela).

e Extintores de polvo quimico: Versatiles y aptos para fuegos de clase A, B (liguidos
inflamables) y C (equipos eléctricos).

e Extintores de CO2: Especialmente disefiados para fuegos de clase B y C, ya que no
conducen electricidad y no dejan residuos.

! https://economipedia.com/definiciones/sector-terciario-servicios.html



e Extintores de espuma: Eficaces para fuegos de clase A y B, ya que enfrian y sofocan
el fuego.

La fabricacion y distribucion de extintores estan reguladas por normas técnicas y de
seguridad que garantizan su calidad y eficacia. Estas normas establecen requisitos para los
materiales, disefio, fabricacion, pruebas y etiquetado de los extintores, los fabricantes y
distribuidores de extintores deben obtener certificaciones que avalen el cumplimiento de las
normas y la calidad de sus productos. Estas certificaciones son emitidas por organismos
acreditados y reconocidos.

Los extintores deben someterse a inspecciones periddicas para verificar su estado, presion,
manguera, boquilla y otros componentes. Estas inspecciones deben ser realizadas por
personal capacitado y certificado.

Ademas de las inspecciones, los extintores requieren un mantenimiento preventivo regular
que incluye la limpieza, revisién y reemplazo de piezas desgastadas o dafiadas. Después de
su uso, los extintores deben ser recargados por personal especializado que utilice equipos y
materiales adecuados. La recarga garantiza que el extintor esté listo para su uso en caso de
emergencia. Los extintores son utilizados por una amplia gama de usuarios, desde
particulares en sus hogares y vehiculos hasta empresas, industrias, comercios y edificios
publicos.

Los extintores se utilizan en diversos dmbitos, como la proteccién de viviendas, oficinas,
locales comerciales, naves industriales, vehiculos, embarcaciones vy aeronaves, es
fundamental que los usuarios de extintores reciban capacitacién sobre su uso correcto, tipos
de fuego, agentes extintores y procedimientos de emergencia.

El sector de los extintores estd regulado por reglamentos y leyes que establecen los
requisitos para la instalacion, mantenimiento y uso de estos equipos. Estas normativas
varian segln el pais y el tipo de establecimiento. Ademdas de los reglamentos, existen
normas técnicas que detallan los requisitos de disefio, fabricacion, pruebas y etiquetado de
los extintores. Estas normas son elaboradas por organismos de normalizacién y reconocidas
por las autoridades competentes.

El sector de los extintores estd en constante evolucién, con el desarrollo de nuevas
tecnologias y agentes extintores mas eficaces y respetuosos con el medio ambiente.

Existe una creciente preocupacién por la sostenibilidad en el sector, con la busqueda de
soluciones que minimicen el impacto ambiental de los extintores, como el uso de agentes
extintores ecoldgicos y la optimizacion de los procesos de fabricacién y reciclaje.

ANALISIS ECONOMICO

ASPECTOS MACROECONOMICOS

El comportamiento de las variables macroecondmicas constituye un elemento relevante
para evaluar las condiciones del mercado en el cual se desarrolla el objeto contractual
denominado "Contratacién del servicio de recarga y mantenimiento de extintores de la
Agencia Logistica de las Fuerzas Militares - Regional Pacifico", toda vez que dichas variables
inciden sobre los costos de los insumos, la capacidad operativa de los proveedores, la
dinamica de la demanda empresarial y los niveles de competencia del sector.



La prestacion de servicios de inspeccién, mantenimiento y recarga de extintores depende
principalmente del desempefio de la actividad econdmica nacional, de la estabilidad de los
precios de insumos industriales (agentes extintores, cilindros, vdlvulas, manémetros,
mangueras y repuestos), de la disponibilidad de productos importados vy del
comportamiento del mercado laboral especializado.

En términos generales, la economia colombiana mostré durante 2025 una recuperacion
moderada, sustentada principalmente en la reactivacién del consumo interno y del
comercio, mientras que el Banco de la Republica proyectd un crecimiento cercano al 2,6 %,

acompanado por una reduccion gradual de la inflacién y una estabilizacién del mercado
laboral.

Producto interno bruto (PIB)

Segun el DANE, el primer trimestre de 2026 registré un crecimiento de la economia
colombiana de 2,2%, con respecto al mismo periodo de 2025. Respecto a la serie ajustada
por efecto estacional y calendario, el crecimiento del primer trimestre de 2026 comparado
con el primer trimestre de 2025 es de 0,6% en su serie ajustada por efecto.

Desde el enfoque del gasto, en el cuarto trimestre la demanda interna crecié 2,3%,
jalonado principalmente por la variacién positiva del gasto del gobierno (7,8%), y el gasto

de los hogares (2,7%). Asi mismo, se evidencié un crecimiento tanto en las importaciones
como en las exportaciones de 3,5%.

Figura 1.
Producto interno bruto trimestral histdrico-Tasa de crecimiento anual (%).
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Fuente: Analdex, datos DANE.

Nota. Informe  Producto Interno Bruto I Trimestre de 2026. Fuente:
https://analdex.org/2026/05/27/pib-colombia-primer-trimestre-2026/

En el primer trimestre de 2026, se evidenci6 un crecimiento de nueve actividades
productivas frente al mismo periodo del 2025 creciendo de la siguiente manera:
administracion publica y defensa (5,7%), Actividades artisticas, entretenimiento vy
recreacion (3,2%), comercio al por mayor y al por menor (2,9%), industrias
manufactureras (2,9%), actividades financieras (2,8%), suministro de electricidad, gas,
vapor y aire (2,6%), actividades profesionales (2,2%), actividades inmobiliarias (2,0%) e
informacion y comunicaciones (1,3%). Por su parte, hubo un decrecimiento de explotacién
de minas y canteras (-0,1%), agricultura y ganaderia (-1,4%) y construccién (-5,4%).



Figura 2.
PIB desde el enfoque de la produccion.
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Indice de precios al consumidor (IPC)

Figura 3.
Indice de Precios al Consumidor (IPC)

IPC total 0,32 0,47 3,63 4,30 5.05 5,84

Nota. La informacion gréfica resume los principales indicadores del IPC reportados para
mayo de 2026. Fuente: Departamento Administrativo Nacional de Estadistica (DANE). Indice
de Precios al Consumidor (IPC). Boletin Técnico, ma yo de 2026.

Como parte del analisis del entorno econdmico que puede incidir en la ejecucién del
presente proceso contractual, se revisé el comportamiento reciente del fndice de Precios al
Consumidor (IPC), por ser uno de los principales indicadores de la evolucién de los precios

de bienes y servicios en el pais y un referente para la estimacion de costos y la actualizacién
de presupuestos.

De acuerdo con la informacién oficial, en mayo de 2026 el IPC registré una variacion
mensual de 0,47 %, una variacién acumulada en lo corrido del afio de 4,36 % y una
variacion anual de 5,84 %. Este comportamiento refleja una dinamica inflacionaria superior



a la observada en el mismo periodo del afio anterior, cuando la variacién anual fue de 5,05
%, lo que representa un incremento de 0,79 puntos porcentuales.

La variacién mensual del IPC estuvo explicada principalmente por el incremento en las
divisiones de Alojamiento, agua, electricidad, gas y otros combustibles, asi como

Transporte, siendo la primera la que presentd la mayor variacidn mensual (0,86 %),
seguida por Recreacion y cultura (0,77 %).

Desde la perspectiva del presente proceso contractual, el comportamiento del IPC
constituye un referente para evaluar la evolucién de los costos asociados a la adquisicion de
extintores y a la prestacion de los servicios de inspeccién, mantenimiento, recarga y
pruebas hidrostaticas. Si bien estos bienes y servicios dependen de factores especificos del
mercado, el contexto inflacionario puede generar incrementos en los costos de insumos,

transporte, mano de obra especializada y demas componentes necesarios para la ejecucion
del contrato.

En consecuencia, el analisis del IPC permite identificar las condiciones macroecondmicas
que inciden sobre el mercado objeto de estudio y constituye un insumo para la adecuada
estimacion del presupuesto oficial, contribuyendo a garantizar la suficiencia de los recursos
y la viabilidad financiera del proceso de contratacion.

Indice de precios al productor (IPP)

Como parte del analisis de las condiciones econdmicas del mercado, se examind el
comportamiento del Indice de Precios al Productor (IPP), indicador que mide la variacion
promedio de los precios de los bienes y servicios desde la perspectiva del productor. Este
indice constituye una herramienta relevante para evaluar la evolucidn de los costos

asociados a la produccion y prestacion de los servicios objeto del presente proceso
contractual.

En el caso de la contratacion del servicio de recarga y mantenimiento de extintores, el IPP
permite identificar las variaciones en los costos de los insumos industriales, materiales,
repuestos, agentes extintores, transporte y demds componentes que intervienen en la
prestacion del servicio. Por esta razén, su analisis complementa la informacién suministrada
por el IPC y proporciona una vision mas cercana al comportamiento de los costos asumidos
por los proveedores del sector.

Figura 4.
Indice de Precios del Productor (IPP) Mayo de 2026 - Mayo de 2025
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Nota. La informacion gréfica resume los principales indicadores del IPP reportados para
mayo de 2026. Fuente: Departamento Administrativo Nacional de Estadistica (DANE). Indice
de Precios del Productor (IPP). Boletin Técnico, mayo de 2026.

En mayo de 2026, el Indice de Precios del Productor (IPP) de la oferta interna en Colombia
registré una variacion mensual de 0,77%, acumulando 8,47% en lo corrido del afio y un
incremento anual de 6,79% frente a mayo de 2025. El indice nacional alcanzé 196,95
puntos.

Las variaciones del IPP en los Ultimos meses publicados por el Departamento Administrativo
Nacional de Estadistica (DANE) reflejan una dinamica de estabilizacién y repunte frente a las
caidas observadas a principios de afio:

e Mayo 2026: Variacion mensual del 0,77% (oferta interna).

e Marzo 2026: Variaciéon mensual del 3,94%.

e Enero 2026: El IPP de produccion nacional tuvo un inicio de afio con una variacién
mensual de 1,50% y anual de -1,98%.

Tasa representativa del mercado (TRM)

Figura 5.
Tasa Representativa del Mercado (TRM) 3 Julio 2021 - 3 Julio 2026.
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Nota. La informacion gréfica resume los principales indicadores del IPP reportados para
mayo de 2026, Fuente: https://suameca.banrep.gov.co/graficador—interactivo/graﬁca/l

Al revisar la data proporcionada por la Superintendencia Financiera de Colombia, la divisa
ha mostrado una clara tendencia a la baja en el mediano plazo. La TRM para hoy es de
$3.357,82 pesos colombianos. Esto representa una caida de $45,53 pesos (-1,34%) frente

al dia anterior, ubicando la divisa en su nivel mas bajo desde febrero de 2020 (hace mas de
6 afios y 5 meses)

* Comparacién mensual: Se redujo un 5,73% ($204,18 pesos) respecto a la TRM del mes
anterior.

e Comparacion anual: Frente al mismo dia del afio anterior, la tasa disminuyé un 16,19%
($648,64 pesos)



Comercio internacional

Es indispensable reconocer que el mercado de seguridad industrial en Colombia presenta
una alta dependencia de bienes importados. La calidad, disponibilidad y costo del servicio de
mantenimiento estan intrinsecamente ligados a la dindmica del comercio exterior, dado que
los insumos criticos (agentes extintores como polvo quimico seco, CO2, agentes limpios, asi

como repuestos de precision como vélvulas y mandémetros) son mayoritariamente de origen
extranjero.

Entorno Cambiario y Volatilidad: Durante el primer semestre de 2026, la economia
colombiana ha experimentado una apreciacion significativa del peso frente al ddlar. La Tasa
Representativa del Mercado (TRM) mostré una tendencia a la baja, pasando de niveles

superiores a $3.750 al inicio del afio a cotizarse en el rango de los $3.400 - $3.450 a julio
de 2026.

Aunque esta revaluacién tedricamente favorece el costo de importacién de insumos, el
sector enfrenta una incertidumbre operativa derivada de la volatilidad. Para el contratista, la
fluctuacién del tipo de cambio implica riesgos en la planificacion de inventarios y costos de
reposicion de insumos (quimicos y partes), lo cual debe ser tenido en cuenta en la

estructura de precios del contrato para garantizar la continuidad del servicio sin sacrificar la
calidad técnica de los materiales utilizados.

Dinamica de las Importaciones Industriales: El sector de manufacturas, donde se
agrupan los bienes de capital y equipos de proteccidn, ha mantenido un crecimiento
sostenido en sus importaciones durante 2026. Seglin datos del DANE, las compras externas
de manufacturas registraron un crecimiento del 13,6% en el acumulado enero-febrero de
2026, impulsado por una mayor demanda de magquinaria y equipo.

Estandares Técnicos y Normativa Internacional (El componente de "Calidad
Importada™): El Comercio Internacional en 2026 no solo involucra el flujo de bienes, sino
también la adopcién de estandares técnicos globales. El objeto contractual exige que el
mantenimiento de equipos contra incendio cumpla con normativas que evolucionan a nivel

internacional. Dos hitos determinan la necesidad de insumos importados de alta tecnologia
este afio:

e ISO 3941-2026: Introduce la nueva clasificacion de incendios (Clase L) para riesgos
asociados a baterias de litio, obligando a las empresas a actualizar sus protocolos y
adquirir agentes extintores especificos que, a menudo, requieren procesos de
homologacién e importacién desde mercados especializados. Prevencionar. (2026, 27 de
enero). ISO 3941:2026 Actualiza la clasificacion de los tipos de fuego. Prevencionar.com

e Actualizaciones por NFPA - National Fire Protection Association (Asociacion
Nacional de Proteccion contra Incendios) 2026: Los nuevos estdndares demandan
una transicion hacia agentes limpios y tecnologias de monitoreo en tiempo real, lo que
incrementa la presiéon por importar componentes mas avanzados tecnologicamente que
los extintores convencionales. (National Fire Protection Association [NFPA], 2026).

Riesgos del Suministro: La dependencia estratégica de proveedores internacionales
expone al proceso de contratacidén a dos riesgos principales identificados en el andlisis del
sector para 2026:

1. Barreras Arancelarias y Regulatorias: Existen proyectos de decretos para incrementar
aranceles en insumos de redes contra incendio, lo cual podria elevar los costos de los



insumos si no se considera su naturaleza estratégica para la proteccion de vidas y
activos.

2. Disrupcion de la Cadena de Suministro: Dada la inestabilidad geopolitica global, la
planificacion logistica de los contratistas debe ser rigurosa. La improvisacién en la
adquisicion de repuestos o agentes extintores puede derivar en desabastecimiento,
afectando la disponibilidad operativa de la Regional Pacifico.

Dadas las condiciones macroeconémicas y comerciales descritas, el analisis del sector
sugiere que el proceso de contratacion debe garantizar que los proponentes
demuestren capacidad de abastecimiento y solvencia técnica para importar insumos que
cumplan con la normativa 2026 (ISO y NFPA). Se recomienda que la Agencia Logistica, al
estructurar los precios unitarios, considere no solo el precio nominal de los insumos, sino
también los factores logisticos, aduaneros y la volatilidad cambiaria que caracteriza el
entorno comercial colombiano en 2026, asegurando asi la sostenibilidad del servicio ante un
entorno global de comercio mas cerrado y exigente.

Comercio interno

Para la Agencia Logistica de las Fuerzas Militares (ALFM), el mercado de servicios de
mantenimiento (enmarcado en el sector terciario) constituye un pilar fundamental para la
operatividad de sus sedes en la Regional Pacifico. A continuacién, se detalla el
comportamiento del mercado interno que afecta directamente la presente contratacién:

Dinamica del Sector de Servicios y Reparacion: El sector de mantenimiento %
reparacion en Colombia ha mostrado una resiliencia notable durante el primer semestre de
2026. Segun las mediciones del Departamento Administrativo Nacional de Estadistica
(DANE), la rama de actividad econémica denominada "Comercio al por mayor y al por
menor; reparacion de vehiculos automotores y motocicletas; Transporte vy
almacenamiento" presenté un crecimiento real del 2,9% en el primer trimestre.

Este crecimiento es un indicador de confianza para la Entidad, ya que garantiza que el
ecosistema de empresas prestadoras de servicios técnicos (incluyendo la recarga de
extintores y mantenimiento de equipos a presién) cuenta con capacidad instalada vy

operativa para atender los requerimientos de una entidad estatal de la magnitud de la
ALFM,

Comportamiento de los Precios y el IPC (Inflacién Interna): El costo de los servicios
de mantenimiento estd intrinsecamente relacionado con la inflacién interna. Este dato es
crucial para el analisis financiero del contrato, dado que el mantenimiento de extintores
implica costos operativos locales significativos, tales como:

Mano de obra certificada: Costos laborales que se ajustan anualmente segun la inflacion y
productividad,

Logistica interna: El transporte de equipos desde las instalaciones de la Regional Pacifico
hacia los centros de recarga implica costos de combustible y peajes, los cuales se han visto
presionados por la dindmica de precios del sector transporte.

Disponibilidad de Oferentes en la Regién Pacifico: El comercio interno de servicios de
seguridad industrial se caracteriza por una concentracién moderada en centros urbanos.
Para la ejecucidon de este contrato en la Regional Pacifico, el andlisis del sector indica que



existe una oferta suficiente de proveedores locales y regionales certificados bajo la norma
técnica NTC 2885.

Consideraciones para el Anélisis del Sector:

» Capacidad de Respuesta: La tendencia positiva del 2,9% en el sector de reparacién
valida la existencia de una red de proveedores capaz de cumplir con las exigencias
contractuales, reduciendo el riesgo de escasez de oferentes.

* Ajuste de Precios: Dado el contexto inflacionario (5,68%), se recomienda a la ALFM
estructurar el presupuesto del contrato contemplando indices de reajuste que permitan
al contratista absorber variaciones en los costos internos de materiales (pintura,
empaques, sefialética) y mano de obra sin comprometer la calidad del servicio.

o Logistica Regional: La proximidad de los centros de servicio técnico a los nodos de
operacién de la Regional Pacifico debe ser un criterio de evaluacién preponderante para
mitigar los costos de transporte interno, los cuales siguen siendo una variable de riesgo
en el sector transporte y almacenamiento.

Este .andlisis confirma que, pese a las presiones inflacionarias moderadas, el comercio
interno de servicios se mantiene estable y competitivo, garantizando condiciones de
mercado adecuadas para la presente contratacion.

Sector servicios

El sector terciario o sector de servicios comprende el conjunto de actividades econdmicas
orientadas a la prestacién de servicios destinados a satisfacer las necesidades de las
personas, las empresas y las entidades publicas, sin que su actividad principal implique la
transformacion de materias primas o la produccnon de bienes. Este sector constituye un
componente fundamental de la economia, al facilitar el funcionamiento de los demds
sectores productivos mediante la provisién de servicios especializados que contribuyen al
desarrollo de las actividades econémicas y sociales.

Dentro de este sector se encuentran actividades como el comercio, el transporte, las
telecomunicaciones, los servicios financieros, la educacién, la salud, el turismo, la
consultoria, el mantenimiento especializado y los servicios técnicos, entre otros. Su
importancia radica en que promueve la continuidad operativa de las organizaciones, mejora

la productividad y contribuye al bienestar de la poblacién mediante la prestacién de
servicios esenciales.

En este contexto, la adquisicién de extintores y la prestacién de los servicios de inspeccion,
mantenimiento preventivo y correctivo, recarga, pruebas hidrostaticas y certificacion de
equipos contra incendios se enmarcan dentro del sector servicios, dado que su finalidad es
garantizar la disponibilidad y el adecuado funcionamiento de los sistemas de proteccién
contra incendios, contribuyendo a la gestion del riesgo y al cumplimiento de las
disposiciones en materia de seguridad y salud en el trabajo.

Estos servicios son indispensables para preservar la integridad de las personas, proteger los
bienes institucionales y asegurar la continuidad de las operaciones de las entidades publicas
y privadas. Asimismo, responden al cumplimiento de las obligaciones establecidas en la
normativa vigente sobre prevenciéon y atencidon de emergencias, convirtiendose en una
actividad especializada que requiere personal calificado, procedimientos técnicos
estandarizados y el cumplimiento de normas de calidad y seguridad.



Por lo anterior, el objeto del presente proceso contractual se clasifica dentro del sector
terciario o de servicios, en razén a que comprende la provision de bienes complementada
con servicios técnicos especializados orientados a la prevencién y control de incendios,
contribuyendo al fortalecimiento de las condiciones de seguridad, la proteccién de la vida, la
conservacion de la infraestructura y el cumplimiento de las obligaciones legales de la
entidad en materia de gestion del riesgo y seguridad y salud en el trabajo.

Desempleo

Durante 2026, el mercado laboral colombiano ha continuado mostrando sefiales de
fortalecimiento. De acuerdo con el Departamento Administrativo Nacional de Estadistica
(DANE), la tasa nacional de desocupacién para mayo de 2026 fue del 8,0 %, representando
la cifra mas baja registrada para ese mes desde que existen series estadisticas comparables
(2001). Este resultado evidencia una mejora significativa frente al mismo mes de 2025 y
refleja una mayor generacion de empleo en diferentes sectores de la economia.

El DANE reporté igualmente que la poblaciéon ocupada alcanzéd aproximadamente 24,5
millones de personas, mientras que la tasa global de participacién aumenté hasta 64,9 % vy
la tasa de ocupacion llegd al 59,7 %, indicadores que muestran una mayor incorporacion de
trabajadores al mercado laboral.

La reduccion del desempleo favorece el entorno competitivo para los procesos de
contratacion publica, ya que incrementa la disponibilidad de personal técnico certificado y
especializado para actividades relacionadas con mantenimiento industrial, seguridad
humana y sistemas de proteccién contra incendios. Aunque un mercado laboral mas
dinamico puede generar incrementos moderados en los costos salariales, actualmente no se
evidencian presiones que comprometan la capacidad operativa de las empresas del sector,

Desde la perspectiva del presente proceso contractual, la evolucién positiva del empleo
constituye un factor favorable debido a que existe una amplia oferta de empresas
legalmente constituidas que cuentan con personal téchico -calificado para ejecutar
actividades de inspeccién, mantenimiento y recarga de extintores, permitiendo mantener
adecuados niveles de competencia entre los posibles oferentes.

Perspectiva de la economia mundial

El sector de equipos contra incendios en Colombia experimenta una etapa de expansion
sostenida, impulsada por un incremento en la cultura de prevencion de riesgos y un estricto
cumplimiento del marco normativo vigente. Se estima que este mercado posee una

valoracion de varios millones de délares, con proyecciones de crecimiento continuo a corto y
mediano plazo.

La industria estd mirando hacia soluciones de alto valor agregado. Se observa una demanda
Creciente por agentes extintores ecoldgicos y de bajo impacto ambiental, alineados con las
tendencias globales de sostenibilidad. Paralelamente, la adopcién de tecnologias avanzadas,
como los sistemas de deteccién y extincién automdtica, estad transformando la oferta. Asi
mismo, existe un énfasis renovado en la optimizacion de los protocolos de mantenimiento y

recarga, fundamentales para garantizar la operatividad de los equipos en situaciones
criticas.

A pesar de su potencial, el mercado presenta un entorno altamente competitivo,
caracterizado por una alta similitud en la oferta de productos, lo que deriva en una marcada



dispersion de precios y dificulta la seleccién técnica adecuada por parte del usuario final.
Ademas, persisten brechas significativas en el conocimiento técnico sobre el uso, manejo vy

mantenimiento preventivo de los equipos, especialmente en sectores donde la cultura de
seguridad adn es incipiente.

El potencial de expansion es notable, particularmente en los sectores industrial, hotelero Y
de transporte. Para capitalizar estas oportunidades, es imperativo orientar la estrategia
hacia la innovacion, integrando servicios de mantenimiento predictivo y tecnologias
inteligentes. El éxito a largo plazo de este mercado dependerd estrechamente de la
capacidad de los proveedores para implementar programas de capacitacién técnica, los

cuales son indispensables para asegurar la efectividad de los equipos y fortalecer la cultura
de seguridad nacional.

Contexto Nacional

El comportamiento nacional sobre extintores en Colombia estd regulado por una serie de
normas teécnicas y decretos que establecen los requisitos para la fabricacién,
comercializacidén, uso y mantenimiento de estos equipos.

El Decreto No. 1072 de 2015 establece la obligacién de inspeccionar los equipos de
emergencia, incluyendo los extintores, con la periodicidad que se defina en el Sistema de
Gestion *de Seguridad y Salud en el Trabajo (SG-SST). Esta inspeccidn tiene como objetivo
garantizar la disponibilidad y buen funcionamiento de los equipos.

La Resolucién No. 1111 de 2017 complementa esta obligacién y establece que ningtn

vehiculo podra transitar por las vias del territorio nacional sin portar un extintor, entre otros
elementos de seguridad.

El Instituto Colombiano de Normas Técnicas y Certificacién (ICONTEC) es el organismo
encargado de establecer las normas técnicas para los extintores. La norma NTC 2885, por
ejemplo, establece los requisitos para los extintores portatiles.

Es importante tener en cuenta que el uso de extintores es fundamental para la prevencién y
atencion de incendios, por lo que es necesario cumplir con la normativa vigente y realizar el
mantenimiento adecuado de estos equipos.

Contexto Regional, Valle del Cauca y Cali

El contexto regional sobre extintores en el Valle del Cauca y Cali se caracteriza por la
existencia de una normativa nacional complementada por regulaciones locales y sectoriales,
asi como por la presencia de empresas especializadas en la materia y la oferta de
capacitacion en el uso de extintores. Es fundamental que los usuarios de extintores en esta

region conozcan y cumplan con la normativa vigente para garantizar la seguridad de las
personas y los bienes en caso de incendio.

Ademas de las normas nacionales, es posible que existan regulaciones especificas a nivel
municipal o departamental que complementen la normativa nacional. Es importante

consultar con las autoridades locales para conocer si existen requisitos adicionales en
cuanto a extintores.

En Cali y el Valle del Cauca existen diversas empresas especializadas en la venta, recarga y
mantenimiento de extintores. Estas empresas pueden asesorar a los usuarios sobre el tipo



de extintor adecuado para cada necesidad, asi como garantizar el cumplimiento de la
normativa vigente.

Algunos sectores econémicos de la regidn, como el industrial, el hotelero o el de transporte,
pueden tener regulaciones especificas en cuanto a extintores. Es importante que las
empresas de estos sectores conozcan y cumplan con la normativa aplicable, ademas de la
capacitacion en el uso y manejo de extintores es fundamental para garantizar su efectividad
en caso de incendio. En Cali y el Valle del Cauca existen diversas instituciones que ofrecen
cursos de capacitacion en esta materia.

Figura 1.

Capacitacion de prevencién de incendios, manejo y uso de extintores.

Nota. Capacitacién con el foco 'prin(:ipal de prevencion de incendios y el uso correcto de
extintores.  Fuente: https://hospitalrioja.gob.pe/noticias/capacitacion-de-prevencion-de-
incendios-manejo-y-uso-de-extintores/

Analisis del sector para pymes

El sector de extintores en Colombia ofrece oportunidades interesantes para las pymes que
sean capaces de adaptarse a los desafios del mercado, ofrecer soluciones diferenciadas y
brindar un servicio de alta calidad con oportunidades de crecimiento y desarrollo si se
abordan estratégicamente los retos existentes.

La legislacion colombiana exige el uso y mantenimiento de extintores en diversos
establecimientos, lo que genera una demanda constante y obligatoria para las pymes. Tanto
empresas como particulares estan mas conscientes sobre la importancia de la prevencién y
control de incendios, lo que impulsa la demanda de extintores y servicios relacionados.

Las pymes pueden ofrecer una amplia gama de extintores (portatiles, méviles, automaticos)
y servicios (recarga, mantenimiento, capacitacién) adaptados a las necesidades especificas
de sus clientes ya que tienen la capacidad de adaptarse rapidamente a los cambios del

mercado y ofrecer soluciones personalizadas a sus clientes, lo que les da una ventaja
competitiva sobre las grandes empresas.

El sector de extintores es altamente competitivo, con la presencia de grandes empresas y
otras pymes que ofrecen productos y servicios similares, la competencia en precios puede
ser un factor determinante en la decisién de compra de los clientes, lo que puede afectar la
rentabilidad de las pymes, para mantenerse competitivas, las pequefias o medianas
empresas deben invertir en tecnologia, equipos y capacitacién de personal, lo que puede
representar un desafio financiero. Algunas pymes pueden carecer del conocimiento técnico



especializado sobre los diferentes tipos de extintores, sus aplicaciones y su mantenimiento,
lo que puede limitar su capacidad para ofrecer soluciones integrales, pero pueden enfocarse
en nichos de mercado especificos, como el sector industrial, el hotelero, el de transporte o
el residencial, donde puedan ofrecer soluciones especializadas y diferenciadas.

Ademas de la venta y mantenimiento de extintores, las pymes pueden ofrecer servicios de
valor agregado, como asesoria en seguridad contra incendios, disefio de planes de
emergencia, capacitacion en uso de extintores y simulacros, también pueden establecer
alianzas estrategicas con otras empresas del sector (proveedores, instaladores, consultores)
para ampliar su oferta de productos y servicios y llegar a nuevos mercados.

Las empresas pueden adoptar nuevas tecnologias y desarrollar soluciones innovadoras,
como extintores inteligentes o sistemas de deteccion y extincién de incendios conectados,
para diferenciarse de la competencia.

Las normas y regulaciones en materia de seguridad contra incendios pueden cambiar, lo
que exige a las pymes estar actualizadas y adaptarse rapidamente. La importacién de
extintores y equipos contra incendios a precios bajos puede representar una amenaza para
la industria nacional y la competitividad de las pymes, como también el acceso a
financiamiento puede ser un desafio para las pequefias y medianas empresas, lo que puede
limitar su capacidad para invertir en tecnologia, equipos y personal.

Una posible crisis econdmica puede afectar la demanda de extintores y servicios
relacionados, lo que puede impactar negativamente a las pymes del sector deben enfocarse
en nichos de mercado especificos y ofrecer soluciones especializadas y diferenciadas vy
ofrecer servicios de valor agregado que vayan mas alld de la venta y mantenimiento de
extintores, también se pueden establecer alianzas con otras empresas del sector para
ampliar la oferta y llegar a nuevos mercados.

La adopcidén de nuevas tecnologias y desarrollar soluciones innovadoras para diferenciarse
de la competencia e invertir en la capacitacion del personal para garantizar el conocimiento
técnico y la calidad del servicio.

Modelo de abastecimiento estratégico

En consonancia con la profesionalizacion de la contratacién piblica, este proceso de
adquisicién de extintores se fundamenta en el Modelo de Abastecimiento Estratégico (MAE).
Dicho modelo, estructurado sobre los lineamientos metodoldgicos de AT Kearney en
colaboracion con la ANCP-CCE y el BID, permite identificar y ejecutar estrategias que
garantizan la generacién de valor y eficiencia en el gasto. Bajo este esquema, la presente
compra trasciende la mera adquisicion de bienes, buscando asegurar el suministro de
equipos de seguridad contra incendios que cumplan con los mas altos estdndares de calidad

y desempefio, alineédndose rigurosamente con la 'Guia de Elaboracidn de Estudios de Sector'
emitida por la ANCP-CCE.

En el contexto de los extintores en Cali, Valle del Cauca, el modelo se adapta a las

necesidades del sector actual en 2026, considerando las nuevas demandas, regulaciones y
tecnologias emergentes.



Figura 2.
Modelo de abastecimiento estratégico
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Nota. Diagrama del proceso de compras estratégicas o abastecimiento dividido en tres
etapas consecutivas. Fuente: Subdireccion de Estudios de Mercado y Abastecimiento
Estratégico - Agencia Nacional de Contratacion Plblica - Colombia Compra Eficiente.

Marco normativo y operativo del proceso de contratacion compra publica en
Colombia y abastecimiento estratégico en el contexto de los extintores

La presente adquisicion de elementos de seguridad contra incendios (extintores) se
desarrolla dentro del marco general de la contratacién publica en Colombia, el cual tiene
como fin Ultimo satisfacer las necesidades del Estado y cumplir con sus cometidos sociales.
Este proceso se fundamenta en la Ley 80 de 1993, norma que rige la actividad contractual
estatal y establece los principios de transparencia, eficiencia, economia y libre concurrencia,

garantizando que la seleccion del contratista sea objetiva y beneficiosa para los intereses
publicos.

Dicho proceso se ejecuta a través del Sistema de Compra Publica, el cual integra los
mecanismos y procedimientos operativos necesarios para la gestién contractual. En este
sentido, se utiliza como plataforma central el Sistema Electronico de Contratacién PUblica
(SECOP), herramienta que facilita la publicidad, la trazabilidad y la eficiencia en la gestion

de la compra, permitiendo un flujo de informacién transparente durante todas las etapas de
la adquisicion.

La gestion de esta contratacion estd alineada con la Politica de Compras y Contratacion
Publica, cuyo objetivo es la optimizacion de los recursos mediante criterios de
sostenibilidad, competitividad y valor por dinero. Esta politica es coordinada por la Agencia
Nacional de Contratacion Publica - Colombia Compra Eficiente (CCE), entidad que, en su rol
de regulador y supervisor, promueve la estandarizacidn de las compras y la
profesionalizacién de la gestién plblica. Bajo estos lineamientos, el presente proceso de
seleccién asegura no solo el estricto cumplimiento legal, sino también la adopcién de las

mejores practicas definidas por el ente rector para la adquisicion de bienes de esta
naturaleza.

Figura 3.
Composicién del Sistema de Compra Publica
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Nota. Actores del ecosistema del Sistema de Compra Publica, cuya interacciéon permite gue
el proceso de adquisicion se desarrolle con transparencia y eficiencia. Fuente:
https://www.colombiacompra.gov.co/wp-content/uploads/2026/01/MAE-3.1.pdf

Enfoque metodolégico: Abastecimiento Estratégico aplicado a la adquisicién de
equipos contra incendios

El presente proceso de contratacién se fundamenta en la metodologia de Abastecimiento
Estratégico, enfoque que trasciende la gestion transaccional de compras para articular la
adquisicion de bienes con los objetivos de seguridad y gestién del riesgo de la entidad. Bajo
este modelo, la compra de extintores no se limita al intercambio comercial, sino que se
planifica como una estrategia integral para asegurar la proteccién del personal y de los
activos fisicos, garantizando la optimizacién de los recursos publicos.

La aplicacion de este modelo se desarrolla a través de las siguientes fases, alineadas con las
mejores practicas en contratacién estatal:

e Fase de Planificacion: En esta etapa, el andlisis se centra en la caracterizacidén técnica
detallada de los bienes requeridos (tipos de agentes extintores, capacidades,
certificaciones de calidad y normativa técnica vigente). Esta evaluacién permite definir
requerimientos precisos que respondan a las necesidades reales de seguridad laboral y
cumplimiento normativo de la entidad, evitando adquisiciones ineficientes.

e Fase de Adquisicion: La ejecucién del proceso de compra se realiza estrictamente bajo
los principios de la Ley 80 de 1993 vy las directrices de la Agencia Nacional de
Contratacién Publica — Colombia Compra Eficiente. Se busca garantizar la transparencia,
la libre concurrencia y la seleccion objetiva, asegurando que los insumos adquiridos
presenten una relacién costo-beneficio dptima, sin comprometer la calidad ni los
estandares de seguridad industrial exigidos por la ley.

e Fase de Implementacién: Comprende la gestion de la cadena de suministro, desde la
entrega efectiva de los equipos hasta su ubicacién estratégica en las instalaciones. La
correcta implementacion asegura que los productos estén operativos y certificados,
cumpliendo su funcién preventiva y reactiva para garantizar un entorno laboral seguro,
tal como fue proyectado en la fase inicial de planificacion.

Figura 3.
Proceso de compra publica y abastecimiento estratégico
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Nota. Etapas del proceso de compra publica, que se realizan desde las entidades estatales
para gestionar sus procesos de adquisiciones. Fuente:
https://www.colombiacompra.gov.co/wp-content/uploads/2026/01/MAE~3.1.pdf

Analisis de la demanda

La demanda de extintores en Colombia es un mercado dindmico y con oportunidades para
las empresas que sean capaces de adaptarse a las tendencias del mercado, ofrecer
productos y servicios diferenciados y satisfacer las necesidades de los clientes de manera
eficiente.

La legislacion colombiana exige el cumplimiento de normas de seguridad contra incendios
en diversos establecimientos, lo que genera una demanda constante y obligatoria de
extintores, tanto empresas como particulares estdn cada vez mas conscientes sobre la
importancia de la prevencion y control de incendios, lo que impulsa la demanda de
extintores como medida de seguridad esencial. El desarrollo de sectores como el industrial,
el hotelero, el de transporte y el de la construccién, entre otros, aumenta la necesidad de
equipos de proteccion contra incendios, incluyendo extintores, algunos sectores cuentan con
regulaciones especificas que exigen el uso de extintores y otros elementos de seguridad
contra incendios, lo que genera una demanda adicional para las empresas especializadas.

La disponibilidad de extintores mds modernos y eficientes, con caracteristicas como mayor
durabilidad, facilidad de uso y menor impacto ambiental, también influye en la demanda por
lo cual se puede segmentar en diferentes grupos, cada uno con necesidades y
caracteristicas especificas:

e Sector industrial: Este sector es uno de los principales demandantes de extintores,
debido a la diversidad de actividades y riesgos de incendio presentes en las diferentes
industrias.

s Sector comercial: Establecimientos comerciales como tiendas, oficinas, centros
comerciales y restaurantes también requieren extintores para cumplir con la normativa y
garantizar la seguridad de empleados y clientes.

» Sector residencial: Aunque en menor medida que los sectores anteriores, el sector
residencial también demanda extintores, especialmente para viviendas unifamiliares y
edificios de apartamentos.

* Sector transporte: Empresas de transporte terrestre, aéreo y maritimo, asi como
vehiculos particulares, también requieren extintores para cumplir con las normas de
seguridad y prevenir incendios.

e Sector piblico: Entidades gubernamentales, instituciones educativas y hospitales

también demandan extintores para proteger sus instalaciones y garantizar la seguridad
de las personas.

Existe una creciente preferencia por extintores que utilicen agentes extintores ecologicos y
que sean menos dafiinos para el medio ambiente. Los extintores portatiles son los mas
demandados debido a su versatilidad y facilidad de uso en diferentes situaciones, ademas
de la venta de extintores, existe una creciente demanda de servicios de mantenimiento,
recarga e inspeccion para garantizar su correcto funcionamiento.



Los clientes buscan soluciones integrales que incluyan la venta de extintores, su instalacién,
mantenimiento y capacitacion en su uso, lo que genera oportunidades para las empresas
gque ofrecen este tipo de servicios.

El analisis caracteriza la necesidad que busca atender la entidad a través de la compra o
contratacion. Este anélisis busca entender el comportamiento histérico de compras de la
entidad, identificar patrones. Este andlisis es fundamental para optimizar los recursos

publicos y garantizar que las compras se alineen con los objetivos estratégicos de la
entidad.

A continuacion, se desglosan los componentes clave del analisis de la demanda.

Estudio de la demanda y caracterizacion de la necesidad

En el marco de la planeacién contractual, la Entidad ha adelantado el estudio de la
demanda con el propédsito de caracterizar de manera precisa la necesidad a satisfacer
mediante la adquisicion de equipos contra incendios. Este andlisis trasciende la simple
identificacién de una carencia, constituyéndose en una herramienta estratégica que
permite comprender el comportamiento histérico de la Entidad y proyectar una compra
eficiente y ajustada a la realidad del mercado.

Para lograr este objetivo, el estudio de la demanda se estructurd bajo los siguientes ejes
analiticos:

Categorizacion y priorizaciéon del gasto: Se realizd un inventario de las compras
histéricas relacionadas con seguridad industrial, evaluando los rubros presupuestales
destinados a la adquisicién, mantenimiento y recarga de extintores. Esto permite
determinar los volimenes de compra requeridos y la periodicidad del servicio,
optimizando asi la asignacién de recursos.

Figura 4.
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Nota. Analisis histérico del comportamiento de las compras asociadas a seguridad industrial,
especificamente para la adquisicién, mantenimiento y recarga de extintores. Fuente:
https://www.colombiacompra.gov.co/analisis-de-datos-de-compra-publica/visualizaciones-

compra-publica/herramienta-de-visualizacion-para-el-analisis-de-la-demanda-y-de-la-oferta

El analisis de la contratacion histérica evidencia una inversién acumulada aproximada de
$230.365 millones, distribuida en 5.022 contratos celebrados entre las vigencias
analizadas. El comportamiento del gasto muestra una demanda permanente, con
variaciones asociadas a la programacion presupuestal anual y una recuperacion de la
inversion a partir de 2023. De igual manera, la cantidad de contratos refleja una
necesidad recurrente de bienes y servicios relacionados con la proteccion contra incendios,
manteniéndose una actividad constante durante todas las vigencias.

La distribucion mensual del gasto y de la contratacién evidencia que las necesidades
institucionales no se concentran en un Unico periodo del afio, sino que responden a
actividades continuas de adquisicién, mantenimiento preventivo, mantenimiento
correctivo y recarga de extintores, con incrementos durante el segundo semestre debido a
la ejecucién del Plan Anual de Adquisiciones v al cierre presupuestal.

En consecuencia, la informacién histérica permite concluir que el suministro y
mantenimiento de extintores corresponde a una necesidad permanente de la entidad, por
cuanto estos equipos requieren inspecciones periddicas, mantenimiento anual, recargas
posteriores a su utilizacién, pruebas técnicas y reposicion por vencimiento de su vida Gtil.
Por ello, se recomienda estructurar el proceso contractual bajo la modalidad de precios
unitarios y ejecucién por demanda, permitiendo atender oportunamente las necesidades
reales de la entidad durante toda la vigencia contractual, optimizando la asignacion de

recursos y garantizando la disponibilidad permanente de los equipos de proteccién contra
incendios

1.6.1.2 Mapeo y perfil de proveedores: Se analizd el histérico de contratacién estatal
para identificar a los proveedores que han suministrado bienes de esta naturaleza al
Estado. Este ejercicio permite evaluar la idoneidad, capacidad técnica y cumplimiento
contractual de los actores del mercado.

Figura 5.

Comportamiento histérico del mercado proveedor de equipos contra incendios en el sector
publico
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Nota. Participacion y experiencia de los proveedores en el mercado de equipos contra
incendios, constituyendo un insumo para la caracterizacién del sector y la evaluacién de la



capacidad de oferta disponible. Fuente: https://www.colombiacompra.gov.co/analisis-de-
datos-de-compra-publica/visualizaciones-compra-publica/herramienta-de-visualizacion-
para-el-analisis-de-la-demanda-y-de-la-oferta

Del andlisis histérico de la contratacion estatal se concluye que el mercado de equipos
contra incendios, con énfasis en extintores, presenta un nivel adecuado de madurez y
competencia, evidenciado en la participacién de multiples proveedores especializados y en
la celebracion de mas de cinco mil contratos durante el periodo analizado. La contratacion
acumulada, superior a $230 mil millones, demuestra gque existe una demanda permanente
de estos bienes y servicios por parte de las entidades publicas.

La diversidad de proveedores identificados permite inferir la existencia de capacidad
instalada para atender procesos de suministro, mantenimiento preventivo, mantenimiento
correctivo y recarga de extintores, lo cual favorece la concurrencia de oferentes y fortalece
los principios de seleccién objetiva, transparencia y libre competencia.

No obstante, la participacion histérica de un proveedor en la contratacién estatal no
constituye, por si sola, una garantia de idoneidad o cumplimiento contractual. En
consecuencia, durante la estructuracién del proceso se recomienda verificar la experiencia
especifica, la capacidad técnica, la capacidad financiera, las certificaciones aplicables, los
antecedentes contractuales y el desempefio registrado por los potenciales oferentes, con el
fin de asegurar la adecuada ejecucién del contrato.

En este contexto, la evidencia histérica respalda la utilizacién de un proceso competitivo con
requisitos habilitantes proporcionales al objeto contractual, orientados a garantizar la
participacién de empresas especializadas en equipos contra incendios y a obtener las
mejores condiciones de calidad, oportunidad y eficiencia para la entidad.

1.6.1.3 Analisis geografico: Se examind la ubicacién estratégica de los posibles
proveedores, buscando garantizar la capacidad logistica necesaria para atender Ia

instalacién, mantenimiento y recarga de equipos en las sedes de la Entidad, optimizando
tiempos de respuesta.

Figura 6.

Distribucién geografica del mercado proveedor para el suministro y mantenimiento de
extintores
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Nota. La ubicacion geogréfica de los proveedores constituye un insumo para el andlisis de
cobertura v capacidad logistica del mercado. Fuente:
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El analisis de la distribucion geogréfica de los proveedores evidencia que el mercado de
equipos contra incendios, con énfasis en extintores, presenta una oferta ampliamente
distribuida en diferentes departamentos del pais, con una mayor concentracién de
proveedores y del valor contratado en el Distrito Capital de Bogotd, Antioquia y Valle del
Cauca. Esta distribucion responde a la ubicacién de los principales centros empresariales,
industriales y logisticos donde operan fabricantes, distribuidores y empresas
especializadas en mantenimiento y recarga de extintores.

La presencia de proveedores en multiples regiones constituye un factor favorable para la
ejecucion del futuro contrato, al permitir una adecuada cobertura territorial, optimizar los
tiempos de respuesta y facilitar la prestacién oportuna de los servicios de suministro,
instalacion, mantenimiento preventivo, mantenimiento correctivo v recarga de extintores
en las diferentes sedes de la Entidad.

En consecuencia, la caracterizacién del mercado demuestra que existe capacidad logistica
suficiente para atender las necesidades institucionales, por lo que se recomienda
estructurar el proceso de seleccion incorporando requisitos orientados a verificar la
cobertura operativa, la disponibilidad de personal técnico, los tiempos de atencién y la
capacidad de respuesta de los oferentes, garantizando al mismo tiempo la libre
concurrencia, la igualdad de oportunidades y la seleccion objetiva.

Evaluacién de modalidades de seleccién: A partir de la revisién de procesos previos,
se analizé la pertinencia de las modalidades de seleccidn utilizadas (ej. minima cuantia,
seleccion abreviada), con el fin de seleccionar el procedimiento que mejor garantice la
eficiencia administrativa, la libre concurrencia y la transparencia.

Figura 7.

Analisis comparativo de modalidad de seleccién y valor contratado por modalidad de
seleccion
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Nota. La grafica evidencia la participacion de las diferentes modalidades de seleccidn
utilizadas en procesos previos, constituyendo un insumo para determinar la modalidad mas
adecuada para la contratacién de bienes y servicios estandarizados, como la adquisicién y
mantenimiento de extintores.. Fuente: https://www.colombiacompra.gov.co/analisis-de-
datos-de—compra—publica/visualizaciones-compra—pubIica/herramienta-de-visualizacion—
para-el-analisis-de-la-demanda-y-de-la-oferta



Con el propésito de fortalecer la planeacién contractual, se realizd una revisién de los
procesos de contratacion ejecutados previamente para identificar la pertinencia de las
modalidades de seleccién empleadas, evaluando su impacto en términos de eficiencia
administrativa, libre concurrencia, pluralidad de oferentes y transparencia.

Del analisis de la informacién presentada en la gréfica se observa que:

e La contratacion directa concentra el mayor valor econdémico de los procesos
analizados, con un valor aproximado de $118,9 mil millones, lo que evidencia que esta
modalidad ha sido utilizada para atender necesidades especificas sustentadas en las
causales previstas por la normativa. Sin embargo, al tratarse de una modalidad

excepcional, su aplicacién debe mantenerse limitada a los casos expresamente
establecidos en la ley.

° La modalidad competitiva representa un valor cercano a $94,52 mil millones,
distribuido entre diferentes mecanismos de seleccién, destacandose principalmente la
Seleccion Abreviada por Subasta Inversa y la Minima Cuantia, acompafiadas en menor
proporcién por otras modalidades como Licitacién Publica, Licitacién de Obra Publica,
Concurso de Meéritos y Seleccion Abreviada de Menor Cuantia. Esta distribucién
evidencia una tendencia hacia procedimientos que promueven la competencia entre
oferentes y permiten obtener mejores condiciones de precio y calidad.

° El grupo de procesos clasificados como Régimen Especial registra un valor
aproximado de $16,95 mil millones, correspondiente a entidades o situaciones con
regulacion contractual particular, por lo cual su comportamiento no constituye un
referente directo para la definicién de la modalidad del presente proceso.

En el caso especifico de la adquisicion de extintores y la prestacion del servicio de
mantenimiento, inspeccién, recarga y pruebas hidrostaticas, se trata de bienes y servicios
con especificaciones técnicas claramente definidas y ampliamente disponibles en el

mercado, donde existe un nimero importante de proveedores con capacidad para atender
el objeto contractual.

En consecuencia, la revision de los procesos previos permite concluir que resulta
pertinente privilegiar una modalidad competitiva, particularmente aquella que corresponda
al presupuesto oficial y a las condiciones del proceso (como Minima Cuantia o Seleccién

Abreviada por Subasta Inversa, cuando esta Ultima resulte procedente), debido a que
estas modalidades:

e Favorecen la pluralidad de oferentes.

= Incrementan la transparencia del proceso de contratacién.

e Promueven la libre concurrencia y la igualdad de oportunidades.

e Permiten obtener mejores condiciones econdémicas para la entidad mediante la
competencia entre proveedores.

* Reducen riesgos asociados a la discrecionalidad en la seleccién del contratista.

e Se ajustan a la naturaleza estandarizada de los bienes y servicios objeto de
contratacion.

De esta manera, la revision del comportamiento histérico de las modalidades de seleccién
respalda la adopcién de un procedimiento competitivo para el presente proceso,
garantizando el cumplimiento de los principios de economia, transparencia, seleccién
objetiva y responsabilidad previstos en el Estatuto General de Contratacién de la
Administracion Puablica.



Benchmarking (Analisis comparativo): Se revisaron los procesos de contratacidn
adelantados por otras entidades del Estado para la adquisicién de extintores, con el fin de
adoptar lecciones aprendidas, ajustar las especificaciones técnicas a los estandares
vigentes y asegurar condiciones de mercado competitivas y justas.

Mediante este enfoque integral, la Entidad fundamenta su decisién de compra no solo en
el requerimiento inmediato de seguridad, sino en una lectura informada de las mejores
practicas de adquisicién publica.

Historico de contratacién de la entidad

El andlisis de la informacién histdrica de la demanda constituye un elemento esencial para
determinar aspectos fundamentales en la contratacion del servicio de recarga de
extintores. Esto incluye la identificacién de la necesidad especifica a cubrir, la trayectoria
de los proveedores involucrados y la evolucion de los costos de adquisicion.

A continuacién, se relacionan los contratos suscritos en el marco de esta necesidad,
incluyendo su identificacion y observaciones sobre su ejecucion.

No. Proceso = No. Contrato Contratista Observaciones al Desarrollo de la
. : : ejecucion
MC 012-027-2020 FUMIGACIONES Y Sin observaciones-Liquidado
012-027-2020 SERVICIOS ESPECIALES
LTDA
MC 012-002-2021 012-002-2021 GRUPOTNK Sin observaciones-Liquidado
MC 012-004-2022 012-001-2022 GRUPOTNK Sin observaciones-Liquidado
MC 012-007-2023 012-007-2023 GRUPOTNK Sin observaciones-Liquidado
MC 012-033-2024 012-026-2024 GRUPOTNK Sin observaciones-Liquidado
MC 012-033-2025 012-025-2025 GRUPOTNK Sin observaciones-Liquidado

Retos de la demanda

La competencia en el mercado de extintores es alta, lo que puede presionar los precios a la
baja y afectar la rentabilidad de las empresas. Las empresas deben mantenerse
actualizadas sobre las Gltimas tecnologias y normativas en materia de extintores para
satisfacer las necesidades de los clientes y cumplir con las exigencias del mercado.

A pesar de la creciente conciencia sobre la seguridad contra incendios, alin existe un sector
de clientes que pueden no estar completamente informados sobre la importancia de los
extintores y su correcto uso.

Las empresas pueden diferenciarse de la competencia ofreciendo productos innovadores,
servicios personalizados y soluciones integrales que satisfagan las necesidades especificas
de cada cliente, también enfocarse en nichos de mercado especifico, como el sector
industrial o el de transporte, donde puedan ofrecer soluciones especializadas y adaptadas a
las necesidades de cada sector.

El comercio electrénico y el marketing digital son cada vez mas importantes, por lo que las
empresas deben fortalecer su presencia en linea para llegar a un pulblico mas amplio y
ofrecer sus productos y servicios de manera eficiente o establecer alianzas con otras
empresas del sector, como proveedores, instaladores y consultores, para ampliar su oferta
de productos y servicios para llegar a nuevos mercados.



Analisis de la oferta

La oferta de extintores en Colombia es variada y dindmica, con una amplia gama de
productos y servicios disponibles. Las empresas del sector deben estar atentas a las
tendencias del mercado, adaptarse a los cambios y ofrecer soluciones diferenciadas para
satisfacer las necesidades de los clientes y mantenerse competitivas.

Tipos de extintores: La oferta de extintores en Colombia incluye una amplia variedad de
tipos, cada uno disefiado para combatir diferentes clases de fuego:

» Extintores de polvo quimico seco: Son los mas comunes y versétiles, aptos para
fuegos de clase A (materiales sélidos), B (liquidos inflamables) y C (equipos eléctricos).

e Extintores de CO2 (diéxido de carbono): Se utilizan principalmente para fuegos de
clase By C, ya que el CO2 desplaza el oxigeno y enfria el fuego.

» Extintores de agua: Son eficaces para fuegos de clase A, pero no se deben utilizar en
fuegos de clase B o C.

e Extintores de espuma: Se utilizan para fuegos de clase A y B, ya que la espuma
sofoca el fuego y evita la reignicion.

» Extintores de agentes limpios: Son ideales para fuegos de clase A, By C, ya que no
dafian los equipos electrénicos y son seguros para personas y animales.

Caracterizacidén de la oferta del mercado

Con el proposito de identificar las condiciones de oferta del mercado relacionadas con el
objeto contractual "CONTRATACION DEL SERVICIO DE RECARGA Y MANTENIMIENTO DE
EXTINTORES DE LA AGENCIA LOGISTICA DE LAS FUERZAS MILITARES - REGIONAL
PACIFICO", se realizo un andlisis de las empresas que prestan servicios especializados en
inspeccion, mantenimiento preventivo y correctivo, recarga, pruebas hidrostéticas,
suministro de repuestos y certificacion de extintores portdtiles, conforme a la normatividad
tecnica y de seguridad contra incendios vigente.

Figura 8.

Comportamiento en contratacion por bienes y servicios UNSPSC (Proteccién contra
incendios)

Compgriamiento contratacion por bienes y sarvicios de UNSPSC
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Nota. Analisis sectorial de compras estatales bajo cddigos UNSPSC. Con datos de 2026
cortados a mitad de afio, se evidencia una desaceleracién en el ritmo contractual de equipos
contra incendios. Fuente: https://www.colombiacompra.gov.co/analisis-de-datos-de-
compra-publica/visuaIizaciones-compra~pub|ica/herramienta-de—visualizacion—para-e[-
analisis-de-la-demanda-y-de-la-oferta .

El mercado nacional presenta una amplia oferta de empresas especializadas en proteccidon
contra incendios, las cuales desarrollan actividades relacionadas con el mantenimiento
integral de equipos de extincion, comercializacién de extintores, capacitacidn en atencién de
emergencias, sefializacion y suministro de elementos para la prevencion y control de
incendios. Estas empresas atienden tanto al sector publico como al privado, incluyendo
entidades estatales, establecimientos comerciales, instituciones educativas, empresas
industriales, hospitales y conjuntos residenciales.

En el ambito regional, particularmente en el departamento del Valle del Cauca y su area de
influencia, se identifica un nlmero importante de proveedores con capacidad técnica,
administrativa y operativa para ejecutar el objeto contractual. La concentracién de
empresas especializadas en ciudades como Cali, Palmira, Yumbo, Buenaventura y
municipios cercanos favorece la existencia de un mercado competitivo y permite prever una
adecuada pluralidad de oferentes durante el proceso de seleccion.

Figura 9.

Indicadores consolidados de la oferta estatal y comportamiento del gasto en proteccion
contra incendios en el Valle del Cauca (2018-2026).
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Nota. Métrica de oferta institucional obtenida mediante los filtros de biisqueda de Colombia
Compra Eficiente. El reporte integra las fluctuaciones del gasto mensualizado y anualizado
para el rubro de proteccion contra incendios. Fuente:
https://www.colombiacompra.gov.co/analisis-de-datos-de-compra-publica/visualizaciones-

compra-publica/herramienta-de-visualizacion-para-el-analisis-de-la-demanda-y-de-la-oferta

Con un promedio cercano a los 3.5 contratos por cada proveedor registrado (325 contratos
/ 93 proveedores), el mercado de proteccién contra incendios en el Valle del Cauca posee
un nivel moderado de competitividad. La notable madurez en el uso de SECOP II garantiza
transparencia y trazabilidad en los procesos de seleccion, facilitando que el sector privado
identifique la estacionalidad de las demandas institucionales y alinee sus ofertas de
suministro y consultoria en prevencion de cara a los segundos semestres de cada vigencia.

La prestacion del servicio objeto del presente proceso no requiere tecnologias exclusivas,
licencias restrictivas ni derechos de propiedad intelectual que limiten la participacién de
proveedores. Por el contrario, se trata de un servicio ampliamente ofertado en el mercado
nacional, siempre que las empresas acrediten el cumplimiento de la reglamentacién técnica
aplicable y cuenten con personal capacitado para realizar las actividades contratadas.

Nivel de competencia del mercado

El mercado de mantenimiento y recarga de extintores se define por una alta competitividad
y una oferta diversificada a nivel regional y nacional. Al tratarse de un servicio
estandarizado que no depende de fabricantes ni distribuidores exclusivos de insumos

(agentes extintores y repuestos), se mitiga el riesgo de desabastecimiento o
monopolizacién.

Asimismo, la ausencia de barreras de entrada significativas para nuevos competidores
incentiva la puja comercial. Esta dindmica asegura la libre concurrencia de miltiples
oferentes en los procesos contractuales del Estado, garantizando la seleccidon objetiva, la
transparencia y la eficiencia econédmica bajo el marco legal colombiano mediante ventajas
competitivas en precio, cobertura, experiencia y tiempos de respuesta.

Figura 10.

Distribucién del valor total estimado y volumen de contratos por proveedor en el sector de
proteccion contra incendios del Valle del Cauca.
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Nota. Grafico de comportamiento de la oferta en las plataformas SECOP. Fuente:
https://www.colombiacompra.gov.co/analisis-de-datos-de-compra-publica/visualizaciones-
compra-publica/herramienta-de-visualizacion-para-el-analisis-de-la-demanda-y-de-la-oferta

Generalmente, los proveedores cuentan con experiencia en contratos celebrados con
entidades publicas y privadas, disponen de personal técnico capacitado en mantenimiento
de equipos contra incendios, poseen infraestructura para efectuar procesos de recarga vy
pruebas hidrostaticas, y ofrecen garantias sobre los trabajos ejecutados.

Entre las principales caracteristicas observadas se encuentran:

e Personal técnico con formacién y experiencia en sistemas de proteccidn contra
incendios.

» Disponibilidad de talleres especializados para mantenimiento y recarga.

Capacidad para atender contratos de mediana y alta complejidad.

Cobertura regional y nacional mediante personal propio o sedes operativas.

Disponibilidad de inventarios de agentes extintores y repuestos.

Experiencia en contratacién publica.

Cumplimiento de normas tecnicas nacionales e internacionales aplicables al

mantenimiento de extintores.

o Capacidad para emitir certificados y registros del mantenimiento efectuado.
Estas condiciones permiten concluir que existe una oferta suficiente para satisfacer la
necesidad institucional sin generar restricciones a la libre competencia

Canales de distribucidn

De acuerdo con el analisis realizado, el mercado colombiano dispone de una capacidad
suficiente para atender las necesidades de la Agencia Logistica de las Fuerzas Militares —
Regional Pacifico, tanto desde el punto de vista técnico como operativo.

La existencia de mudltiples empresas especializadas permite prever que el proceso de
seleccion contara con pluralidad de oferentes, garantizando condiciones de competencia que
favorezcan la obtencién de propuestas econémicas competitivas y técnicamente idéneas.

Asimismo, la disponibilidad de personal especializado, infraestructura técnica, equipos de
mantenimiento, agentes extintores certificados y cadenas de suministro consolidadas reduce
el riesgo de incumplimiento durante la ejecucién contractual.

Los extintores se distribuyen a través de diversos canales, incluyendo:

Existen tiendas especializadas en equipos de seguridad contra incendios donde se pueden
adquirir extintores y otros productos relacionados.

* Ferreterias: Algunas ferreterias también ofrecen extintores, especialmente los modelos
mas comunes para uso doméstico o comercial.

e Grandes superficies: Almacenes de cadena y grandes superficies también pueden
vender extintores, aunque su oferta suele ser mas limitada.

e Venta en linea: Cada vez es mas comin adquirir extintores a través de plataformas de
comercio electronico y tiendas en linea.



Venta directa: Algunas empresas fabricantes o distribuidoras venden directamente a
los clientes, especialmente a grandes empresas o instituciones.

1.7.3 Tendencias de la oferta

* Mayor oferta de extintores ecoldgicos: Existe una creciente oferta de extintores que
utilizan agentes extintores ecoldgicos y que son menos dafiinos para el medio ambiente.

» Aumento de la oferta de extintores portatiles: Los extintores portétiles son los mas
ofrecidos debido a su versatilidad y facilidad de uso en diferentes situaciones.

* Creciente oferta de servicios integrales: Las empresas estan ampliando su oferta
para incluir servicios integrales que van desde la venta y mantenimiento de extintores
hasta la asesoria, capacitacion y disefio de planes de emergencia.

Con fundamento en el analisis efectuado, se concluye que el mercado nacional y regional
presenta condiciones favorables para la contratacién del servicio de recarga vy
mantenimiento de extintores.

Se identificd una oferta amplia de empresas con capacidad técnica, financiera y operativa
para ejecutar el objeto contractual, sin evidenciar condiciones de monopolio, concentracién
del mercado o restricciones que limiten la libre concurrencia de oferentes.

En consecuencia, existen condiciones suficientes para desarrollar un proceso de seleccién
competitivo, garantizando la participacion de diversos proveedores, el cumplimiento de los
principios de la contratacién estatal y la satisfaccién de la necesidad de la Agencia Logistica

de las Fuerzas Militares - Regional Pacifico mediante la contratacién de un proveedor
idoneo.

Estudio de mercado
Metodologia de analisis del sector y estructuracién de costos

En cumplimiento de lo dispuesto en el articulo 2.2.1.1.1.6.1 del Decreto No. 1082 de 2015,
la Entidad ha efectuado el analisis del sector relativo al objeto contractual, abordando las
perspectivas legal, comercial, financiera, organizacional, técnica y de riesgos. Este ejercicio
se fundamenta en las directrices emitidas por la Agencia Nacional de Contratacién Publica —
Colombia Compra Eficiente (CCE) y se desarrolla de manera integral en los documentos que
acompafan el presente estudio técnico.

En consonancia con el Manual de Contratacion de la Entidad y con el objetivo de establecer
un presupuesto oficial basado en precios reales de mercado, se adelantaron las siguientes
gestiones para la obtencion de cotizaciones:

1. Indagacién a través de SECOP II: Se publicé el requerimiento en la plataforma del
Sistema Electronico de Contratacidén Pablica (SECOP II) con el fin de obtener propuestas
por parte de los proveedores interesados. No obstante, al finalizar el periodo de
consulta, no se recibieron ofertas o manifestaciones de interés a través de dicho canal.

2. Consulta directa al mercado: Ante la ausencia de proponentes en el SECOP II, y con
el proposito de garantizar la pluralidad de oferentes y obtener una estructura de costos
ajustada a las condiciones técnicas requeridas, se procedié a realizar un sondeo de



mercado mediante la remisién de correos electrénicos dirigidos a empresas
especializadas en el suministro y mantenimiento de equipos contra incendios.

Esta gestion de blsqueda activa permitié recibir informacién técnica y econdmica de las

siguientes organizaciones, la cual sirve como base para la proyeccién del valor del presente
contrato:

Solicitud de cotizaciones

Atendiendo lo establecido en el Manual de Contratacién de la Entidad, se solicité cotizacién
por medio de la plataforma SECOPII, sin embargo, no se obtuvo respuesta, por lo cual se
remitié correo electrénico a las entidades que prestan los servicios objeto de contratacién,
con el fin de que se proyectara el valor del servicio correspondiente bajo las mismas
condiciones.

La Entidad bajo la solicitud de Informacién SIP 012-032-2026 de fecha 24 de julio de 2026
publicd a través de la plataforma SECOP II la invitacidn a cotizar a empresas del sector,
para el "CONTRATACION DEL SERVICIO DE RECARGA Y MANTENIMIENTO DE EXTINTORES
DE LA AGENCIA LOGISTICA DE LAS FUERZAS MILITARES REGIONAL PACIFICO”.

Con fecha de presentacion para el dia 01 de septiembre antes de las 12:00 horas.

Praceso : CONTRATACION DEL SERVICIO DE RECARGA Y MANTENIMIENTO DE EXTINTORES DE LA AGE... (0 “ia 0ais 1) e
Solicitud de Informacién a los Provesdores VEE d
SIP 012-032.2020 [T+ FROVEENORES
Undiad ¢ contratserds FEG1 4 BALICE T
o ?}
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Una vez cumplida la fecha y hora limite de presentacién de ofertas sin que se recibieran
propuestas a través de la plataforma SECOP II, y con el propédsito de garantizar la pluralidad
de oferentes para la "CONTRATACION DEL SERVICIO DE RECARGA Y MANTENIMIENTO DE
EXTINTORES DE LA AGENCIA LOGISTICA DE LAS FUERZAS MILITARES REGIONAL
PACIFICO”, se procedié de manera simultdnea a realizar la solicitud de cotizaciones via
correo electronico a proveedores del sector; como resultado de esta gestion, se obtuvieron
satisfactoriamente tres (3) cotizaciones, asegurando asi la continuidad del proceso de
seleccion y la obtencién de precios de mercado.

A continuacion, se relaciona la fecha y la hora de la recepcién de las cotizaciones por
medio de correo electrénico:

e EXTINDELACOST: fecha 03 de septiembre del 2026
e MEGASERVISE SAS: fecha 03 de septiembre del 2026,
EXTINGMAN SAS: fecha 01 de septiembre del 2026

Se realizo la ponderacién del valor total de los servicios, concluyendo que:



1.Se verificé que las empresas estan cotizando los mismos requisitos técnicos.
2.Se verificd que las tres cotizaciones son del 2026.

3.Se verificd que los bienes y/o servicios estdn gravados con IVA

De lo anterior, se tienen la cotizacidon de las siguientes empresas gue atendieron la
invitacion:

ITEM EMPRESA NIT CIUDAD TELEFONO
1 | EXTINDELACOST 80356387-4 Bogotd 3123656910
2 | MEGASERVISE SAS 900276396-0 Bogotd 3133627433
3 | EXTING MAN SAS 900418999-2 Santiago de Cali 3115581010

DIEGO DELGADILLO ENCISO

Volver alos resultados de biisgueda

La siguiente informacién es reportada por la cdmara de comercio v es de tipo informative.

Registro Mercantil

Infarmacion general Actividad econdmica Representante legal Propietario / Establecimiento
identificacion Fecha de Matricula
CEDULA DE CIUDADANIA 80356387 - 4 2021/03/24
Categoria de la Matricula Estado de la matricula
Persona natural Activa
Tipo de Sociedad Fecha de renovacién
Sociedad comercial 2026/04/06
Tipo Organizacién Oltimo afic renovado
Persona natural 2026
Cimara de Comercio Fecha de Actualizacién
Bogota 2026/04/06
NOmero de Matricula Emprendimiento Social

3357141 N




MEGASERVICE S.AS

Volver a los resultados de blsqueda

La siguiente informacion es reportada por la camara de comercio y es de tipo informative.

Registro Mercantil

Informacion general Actividad econamica Representants legal Propietarno / Establecimiento

Identificacidn Fecha de Matricula

NIT 900276396 -0 2009/04/02

Categoria de la Matricula Fecha de Vigencia

Sociedad G persona juridica principal 6 esal Indefinido

Tipo de Sociedad Estado de la matricula

Sociedad comercial Activa

Tipo Organizacién Fecha de renavacién

Sociedades por acciones simplificadas sas 2025/06/17

Cimara de Camercio Ultirmo afio renovade

Bogota 2025

Mimero de Matricula Fecha de Actualizacion

1885137 2025/06/17
Emprendimiento Social
N

EXTING MAN S.A.S.

Volver a los resultacdos de bis

cuedi

La siguiente infarmacién es reportada por la camara de comercio y @5 de tipo informativo,

Registro Mercantil

Informacion general Actividad econdrnica Representante legal Prapietans / Establecimiento
ldentificacion Fecha de Matricula
NIT 900418999 - 2 200 1/03/07
Categoria de la Matricula Fecha de Vigencia
Sociedad 6 persona juridica principal 6 esal Indefinido

Tipo de Socledad Estado de la matricula

Sociedad comercial Activa

Tipo Organizacion Fecha de renovacién

Socledades por acciones simplificadas sas 2026/03/31
Camara de Comercio Ultimo afio renovado
Cali 2026
Mamero de Matricula Fecha de Actualizacion
811829 2026/03/31
Emprandimiento Social
Y
Extincién de Dominio

N



Los establecimientos de comercio relacionados en la tabla anterior, cumplen con las
especificaciones técnicas requeridas por la Regional Pacifico, por tanto, se detallan a
continuacion los valores del estudio de mercado realizado, Ios cuales reflejan los precios
para el "CONTRATACION DEL SERVICIO DE RECARGA Y MANTENIMIENTO DE EXTINTORES
DE LA AGENCIA LOGISTICA DE LAS FUERZAS MILITARES REGIONAL PACIFICO”.

La determinacion de los aspectos relacionados con el precio (valor total promedio) se
efectud teniendo en cuenta tres (3) cotizaciones todas allegas por correo electrénico en
respuesta a la solicitud publicada, como a continuacion se indica:

CUADRO DE ESTUDIO DE MERCADO

RELACION DE
EXTINTORES PARA | EXTINDELACOST | MEGASERVISE SAS EXTING MAN SAS
RECARGA 2026
VAL| |vAL VAL VAL VAL VAL
VAL OR | VAL VAL
or | | or | OR R e OR or AL | pro
TIPODE | cAp | S| € |UNI | |UNI| | C | UNI TAR | TOT | € | UNI UNL| ;o7 | MED
E|A|TAR | I| TAR A|TAR| IV A |TAR| Iv | TAR 10
EXTINT | ACI v AL 10 | AL AL
t| Cor | bap |2 | N [Eeiiiot AL N fiTa) R 2o [Nt a0 A tiratt oL
z E|T|aNT|?| co T |ANT T | ANT co
N co| N N
e CHEANCIRN A
M IVA
$ $ $ $ $ $ $ $ $ $ $ $
;\EEQQN 2{51L{\|2 1]29.0 g 29.0|29.0| 1 |25.0| 4.7]29.7|29.7| 1 | 16.8| 3.1| 20.0| 20.0| 26.2
1 00 00| 00 00! 50| 50| 0 07| 93| ool oo| so0
10 | $ $ $ $ s $ $ $ $ $ $ $
g%?;% LIBR 5 1330 g 33.0(33.0| 1 |29.0| 5.5|345|345| 1 |21.0| 3.9|25.0| 25.0| 30.8
2 as | E 00 00| 00 ool 10| 10| 10 08| 92| ool 00| 37
muLter | 20 | S sle| 5] s s|_s| s| s $| | 8| 3| %
OPOSITO | LIBR | | 1|42.0|2(42.042.0| 1 39.0| 7.4|46.4| 46.4| 1 |35.2| 6.7| 42.0| 42.0| 43.4
3 As | 00 00| 00 00| 10| 10| 10 94| 06| oo| ool 70
2 LIBR | ©| 1 |290.|7|290.|290. | 1 |245.| 46.|201.| 291.| 1 | 463.| 88.|552. | 552. | 377.
4 As | S 000 | 2| 000 000 000 | 550| 550/ ‘550 866 | 134| 000| 000| 850
SATELITE | 150 $ s $ $ $ $ $ $ $ $ $ S $
MULTIPR | LIBR 1]330.|5|330.]330. | 1|279.| 53.|332.|332.| 1 |204.| 38| 243, | 243.| 301.
5| oposTo | As 000 | ° | 000 000 000 | 010/ ‘010! 010 202 | 798| 000 | 000| 670
20 | < $ $ $ $ $ $ $ $ $ $ $ $
opGems | UBR | 2|1 |55.0 g 55.0(55.0| 1 | 45.0| 8.5(53.5|53.5| 1 |352| 6.7| 42.0| 42.0| 50.1
6 As | 3 00 00| 00 00| 50| so0| s0 94| 06| ool ool s3
15 | =
< $ $ $ $ $ $ $ $ $ $ $ $
EXJIIPNJ‘})( gﬁ'é =1 |55.0 g 55.0/55.0| 1 |48.0| 9.1|57.1|57.1| 1 | 365.| 69. | 435. | 435. | 182.
7 < | & 00 00| 00 00| 20| 20| 20 546|454 | 000| 000| 373
$ $ S $ $ $ $ $ $ $ $ $
?ggsﬁgm ZG}_{\IZ 1380 g 38.0/38.0| 1 [33.0| 6.2/39.239.2|1|16.8| 3.1|20.0/|20.0| 32.4
8 00 00| 00 00| 70| 70| 70 07| 93| ool ool 23
o | 10 s[s| 5| _$ ANEEIE $| 8| 5| $| $
opGsiTo | UBR | | 1| 45.0| 2| 45.0(45.0( 1 | 40.0| 7.6|47.6|47.6| 1 | 21.0| 3.9] 25.0| 25.0| 39.2
9 As | 8 00 00| 00 00| oo| ool oo 08| 92| ool ool oo
1| oposrro | LIBR | B| 1 |62.0|5|62.0|62.0( 1 |56.0| 10.(66.6|66.6| 1 |35.2| 6.7 42.0| 42.0| 56.8
0 As | 00 00| oo 00|640| 40| 40 94| 06/ ool ool so
100 | & $ $ $ $ $ $ S $ $ $ $
1 ESEELITE tsr | | 1| 300. g 300. | 300.| 1 | 259.| 49.|308.|308.| 1 | 463.| 88. ]| 552. | 552. | 386.
1 AS 000 9| ‘000 | 000 000|210 | 210| 210 866 | 134 000| 000| 737
SATELITE | 150 $ $ $ $ $ $ $ $ $ $ $ $ $
1| MULTIPR | LIBR 1|350.|3|350.|350. | 1|309.| 58.|367.|367.| 1204 | 38.| 243.| 243. | 320.
2| 0POSITO | AS 000 | °| 000 000 000 | 710| 710] 710 202 | 798| ooo| ooo| 237
o
1|AGUAA |21/2|Z+ 1 $1$| 3| $|1 $| $| $| $|1 $| $| $| S $




3| PRESION | GAL 30.0| 0] 30.0] 30.0 26.0| 4.9]30.9] 30.9 16.8] 3.1| 20.0] 20.0| 26.9
ONE 00 00| 00 00| 40| 40| 40 07| 93| 00| oo0| 80

s
11 oposrto | LIBR 114505|45.0/145.0| 1 (39.0| 7.4| 46.4|46.4| 1 |35.2| 6.7|42.0| 42.0| 44.4
4 AS 00 00| 00 00| 10| 10| 10 94| 06| 00| 00| 70
SATELITE | 150 $ $ $ $ $1 % $ $ $| % $ $ $
1| MULTIPR | LIBR 114501 71450/45.0(1|150.| 28.|178.|178.| 1 | 204.| 38. | 243. | 243. | 155.
5| oPOSITO | AS 00 00| 00 000 | 500| 500| 500 202|798 | 000| 000! 500
$ $ $ $| $| % $ $ | $ % $| %
TOTAL 1.7 |$| 1.7 | 1.7 1.6| 30| 1.9 | 1.9 21|40 25 25207
49, |0| 49. | 49, 22.| 8.1 30. | 30. 39. | 6.5| 46. 46.|5.06
000 000 | 000 000| 80| 180 | 180 496 | 04 | 000 000| O

NOTA 1: El valor total ofertado por el proponente no debe exceder el valor promedio por
item fijado en los cuadros anteriores para cada lugar de ejecucién.

NOTA 2: Es obligatorio cotizar el 100% de los items de cada lugar de ejecucién, aun si los
valores promedio sobrepasan el presupuesto oficial. El contrato se ejecutard bajo la
modalidad de monto agotable (o segln demanda), sujeto a las necesidades de |a Regional y
a las politicas de la Agencia Logistica de las Fuerzas Militares. Debido a esto, la oferta debe
registrarse con cantidad uno (1) por item.

Tomando como referencia la guia para la elaboracién de estudios de sector en el sentido
que: “En los Procesos de Contrataciéon el alcance del estudio de sector debe ser
proporcionado al valor del Proceso de Contratacién, la naturaleza del objeto a contratar, el
tipo de contrato y a los Riesgos identificados para el Proceso de Contratacién” y en atencion
a la asignacion presupuestal para atender este requerimiento durante la presente vigencia y

de conformidad con lo contenido en el Plan de Contratacion, de las cotizaciones allegadas se
concluye que:

v Los proveedores que presentaron cotizaciones son comerciantes con capacidad de
entrega en las regiones mencionadas.

v Se verificd que los proveedores estdn cotizando los bienes gue se requieren
contratar.

v Se verificé que las cotizaciones estan vigentes.

Estudio de la Oferta:

¢Quién Vende?
Con el fin de identificar la oferta existente en el mercado y los posibles proveedores que
pueden atender el objeto del presente proceso de contratacion, se realizé la verificacién de

empresas legalmente constituidas en Colombia cuya actividad econdmica corresponde a los
siguientes Codigos CIIU 2029-3312-4669--4774.

Para tal efecto, se consulté la base de datos SIREM, disponible en la pagina web de la
Superintendencia de Industria y Comercio, la cual consolida informacion financiera y
societaria de las empresas vigiladas. A partir de la base datos de empresas registradas, se

efectué una depuracién teniendo en cuenta como criterio principal la actividad econdmica
relacionada directamente con el objeto contractual.
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£2029 - Fabricacion de otros productos quimics Estade de situacidn financiera, co 200019615 SYIVRISE LTDA 2025-12-31 Plenas-individuales 03, SOCIEDAD UMITADA CR 58954 BOGOTAD.C
2029 - Fabricacion de otros productos quimict Estado de situacidn financiera, co 800026092 HB FULLER COLOMBIA SAS 2025-12-31 Plenas-Individuales

G4774 - Comercio al por menar de otros produ Estade de situacion financiera, co
C3312 - Wantenimiento y reparacian especiallz Estado de situacion financiera, co
GA66I - Comereio al por mayur de otros produc Estado de situacidn financiera, co
GAGE3 - Comercio al por mayor de otros produc do de situacién financiera, co
G4669 - Comercio al por mayor de otros produc Estado de situacion financiera, ¢o
€3312- ento y reparacién especializ Estado de situacidn financiera, ca
64774 - Comerelo al per menor de otros produ Estade de situacién financiera, co
€3312 - Mantenimiento y reparacion especializ Estado de situacidn financiera, co
GA669 - Comercio al por mayor de otros produc Estado de situacién financiera, co
C2029- Fabricacion de otros productos quimice Estado de situacién financiera, co
C2028- Fabricacidn de otres productos quimiceEstado de situacidn financiera, co
54669 - Comercio al par mayor de otros producEstado de situacén financiera, co
G4663 - Comercio al por mayor de otros produc Estado de situacion financiera, co
€2029- Fabricacidn de otros productos quimicc Estado de situacién financiera, co
GABES - Comerclo al par mayor de otros produsEstado de situacién financiera, co
GAGET - Comercio al por mayor de otros produc Estado de situacidn financiera, co
GA4669 - Comercio al por mayor de otros praducEstado de situacién financiera, co
G4662 - Comercio al por mayor de otros produt Estado de situacidn financiera, co
C2025 - Fabricacion de otros productos quimice Estado de situadién financiera, co
G3663 - Comercio al par mayor de otros producEstado de situacidn financiera, co
GAGEY - Comercio al par mayor de otros produc Estado de situacion financiers, co
€3312 - Mantenimienta y reparacién especiali: Estade de situacién financiera, co
GA774 - Comercio al por menor de otros produ: Estado de situacién financiera, co
GA6EY - Comercio al por mayor de Estado de situacion fil ra, €o
GA6ET - Comercio al por mayor de otros producEstade de situacion financiera, co
GABET - Comercio al por mayer de otrox producEstado de situacién financiera, co
GA&GA - Comeraio al por mayor de otros produc Estado de situacién financiera, co
€2029 - Fabricacisn de otros productos quimicr Estado de situacén financiera, co
2029 - Fabricacién de otros productos quimice Estado de situacion financiera, co
GA4774 - Comercio al per menor de otros produ Estodo de situacisn financiera, co
G4669 - Comercio al por mayor de otros producEstado de situacion financiera, co
C2029 - Fabricacidn de otras productos quimice Estado de situacién financiera, co
G459 - Comerclo 3l por mayor de otros produc Estade de situacion financiera, co
C2029 - Fabricacion de otres productos quimice Estado de situacién financiera, co
54669 - Comercio al por mayor de otros producEstado de situacién financiera, co
C2029 - Fabricacign de olres productos quimice Estado de situacidn financiera, co
4669 - Comercio al por mayer de otros producEstade de situacidn financiera, co
C2029- Fabricacidn de clres productos quimice Estado de situadién financiera, co
C2023 - Fabricacion de otros productos quimice Estado de situacisn financiera, co
G46E9 - Comercio al por mayor de otros produs Estade de situacién financiera, co
G4774 - Comercio al por menor de otros produ:Estade de situacin financiera, co
C2028 - Fabricocion de otros productos quimice Estado de situacidn financiera, co
C2029 - Fabricacign de otres productos quimice Estade de situacién financiera, co
C2028 - Fabricacion de otres productos quimice Estado de situacidn financiera, co
GA774- Comercio al por menar de otros produ Estado de situacidn financiera, co
G466% - Comercio al por mayor de otros producEstado de situadidn financiera, co
GAT74- Comercio al por menor de otros produ Estado de situacién financiera, co
C2029 - Fabricocian de etros productos quimice Estado de situadidn financiera, co
C2029- Fabricacion de otres productos quimice Estado de situacion financiera, co
GAGES - Comercio al par mayor de otros produc Estado de situacién financiera, co
64669 - Comercio al por mayor de otras produc Estado de situacién financiera, co
C3312 - Mantenimiento y reparacion especiali: Estado de situacian financiera, co
G466 - Comercio al por mayor de otros produc Estado de situacién financiera, co
C3312 - Mantenimiento y reparacién especialis Estado de situacién financiera, co
64774 - Comercio al por menor de otros produ Estado de situacion financiera, co
C2029 - Fabricacién de otros productos quimice Estade de situacién financiera, co
GA774- Comercio al por menor de otros produEstado de situacisn finangiera, co
C2025- Fabricacidn de otros productos quimice Estado de situacién financiera, co
€2025- Fabricacian de otros productos guimicr Estado de situacién financiera, co
GA663 - Comercio al por mayor de otros producEstado de situacién financiera, co
GAGES - Comercio al por mayor de otros produc Estado de situacién financlera, co
GAGES - Comercio al por mayor de otros producEstado de situacidn financiera, co
GA774 - Comercio al por menor de atros produ Estado de situacién financiera, co
€3312 - Mantemimiento y reparacién especiall: Estado de situacion financiera, co

2029 - Fabricacién de otros productos quimice Estado de situacin financiera, co
€2029 - Fabricacién de otras pr de situacién i , €0
2029 - Fabricacidn de otros productos quimice Estado de situacian financiera, co
G4663 - Comeraio al par mayar de otros produc Estado de situacidn financlera, co
GA6ES - Comercio al par mayor de otros produc Estade de situaclén financiera, co
GA4774 - Comercio al por menor de otros produ: Estado de situacidn financiera, co
€2029- de otros pr i do de situacién financiera, co
G4G63 - Comercio al por mayor de otros produt Estado de situatién financlera, co
GAT74- Comercio al por menor de olros produ: Estado de situacidn financiers, co
G4GEY - Comereio al por mayur de otros produd Estado de situacién financiera, co
€3312- S ¥ 1 i de situacién financiera, co
GAGG9 - Comercio al por mayor de otros produc Estado de situacion financiera, co
€3312- Mantenimiento y reparacién especialli Estado de situacién financlers, co
€2029- Fabricacion de otros p Imice Estade de situacian fil iera, co
G663 - Comercio al por mayor de otros produc Estado de situacisn financiers, eo
Ga669 - Comercia al por mayor de otres produc Estado de situacian financlera, co
Ga669 - Comercio al por mayor de otros produt Estado de situacion financlera, co
G4662 - Comercio al por mayur de otres produt Estado de situacion financiera, co
€2029 - F: n de otros pi imicc Estado de situacian financiera, co
GAGEY - Comercio al por mayor de otros produc Estado de situacién financiers, es
G466 - Comercio al por mayor de otros produt Estado de situadidn financiera, co
54669 - Comercio al por mayor de otros produs Estado de situacién financiera; co
GAGED - Camercio al por mayor de otros produs Estado de situadién financiera, co
G4BE - Comercia al por mayor de otros produt Estado de situacién financiera, co
GAB62 - Comercio al por mayor de otros produd Estado de situacidn financiers, co
£3312 - Mantenimlento y reparacidn especialii Estado de situacian financiers, eo
GAT74 - Comercio al por menar de otros produ Estada de situacion financiers, co
€3312- Mantenimienta y reparacidn especialis Estado de situscién financiera, co
(G4669 - Comercio al por mayor de otros produr Estada de situacién financlera, co
G466 - Comercio al por mayar de otros producEstade de situacién financiers, co
G4GED - Comercio al por mayor de otros produt Estade de situacion financiera, co
64669 - Comeraia al par mayar de otros produr Estado de situacién financiera, co
64669 - Comercio al por mayor de otros produt Estado de situacién financiera, co
G4B59- Comercio al por mayor de otros produt Estado de situacién financiera, co
Ga774 - Comercio al por menor de otros produ Estado de situacian financiera, co

800027374 TECNOLOGIA ALMENTARIA SAS 2025-12-31

800029447 GE ENERGY COLOMBIA SA 2025-12-31
800083425 | DT ELECTRIC LTDA 2025-12-31
800116871 C.1. IMPORTEX 5.A. 2025-12-31
800137370 FONANDES SAS 2025-12-31
800139348 KRONES ANDINA SAS 2025-12-31
800199498 |DENTICO SAS 2025-12-31
800200493 WARTSILA COLOMBIA SA 2025-12-31
800200924 Tetra Pak Ltda. BIC 2025-12-31
800203984 SIMONIZ SA 2005-12-31
800220041 NUTRESOL SAS 2025-12-31
800228878 |LKO ARCOASED SAS 2025-12-31
800232449 DANFOSS S.AS, 2025-12-31

815003696 COMERCIALIZADORA INTERNAC 2025-12-31
830009573 COLNOTEX SAS 2025-12-31
830018146 ROCKWELL AUTOMATION COLO 2025-12-31

830024737 QUIMIDLAB SAS M5-12-31
830029757 DISTRIBUCIONES JO SAS 2025-12-31
830035263 LIPESA COLOMBIA SAS 2025-12-31

830040575 SEALED AIR COLOMBIA LTDA  2025-12-31
830041824’ AGFA GEVAERT COLOMBIA SAS 2025-12-31
830046068 GE ENERGIAS RENOVAVEIS LTO: 2025-12-31
830048328 ORAFA SA 2025-12-31
820049051 Johnson Cantrals Colombia Lim 2025-12-31
830052801 HARNMEX SA 2025-12-31
830077383 GIVAUDAN COLOMBIA SAS 2025-12-31
830078644 DBEN DISTRIBUIDORA COLOME 2025-12-31
830095169 DSM NUTRITIONAL PRODUCTS € 2025-12-31

830096768 ITW COLOMBIA 5.A.S, 2005-12-31
830110347 C.|. CHEVRON EXPORTS.A,S,  2025-12-31
860000315 SPERLING SA 2025-12-31
860000896 SIKA COLOMBIA SAS 2025-12-31

860001711 WEST PHARMACEUTICAL SERVIC2025-12-31
860001999 LUCTA GRANCOLOMBIANA SAS 2025-12-31
860002693 3V COLOMBIA S.A 2025-12-31
860005052 QUINMICA INTERNACIONAL S.A, 2025-12-31

86000539 PHILIPS COLOMBIANAS.AS  2025-12-31
860006853 CARBOQUIMICA S.A.S, 2025-12-31
860006965 Pegatex Artecola SAS 2025-12-31
860029045 IINTERNATIONAL FLAVORS ANE 2025-12-31
860029964 CAUCHOSOLS.A.S 2025-12-31
860020605 FIRMENICHS.A. 2025-12-31

BG0030808 CHAMPIONX DE COLOMBIA LTD 2025-12-31
BG0035047 INTERAMERICANA DE PRODUCT 2025-12-31
860048245 STERLUNG DE COLOMBIAS A 2005-12-31
860051688 PRODUCTOS DE SEGURIDAD SA 2025-12-31

860508382 ESTIBOL SAS 2025-12-31
860508470 PREFLEX SAS 2025-12-31
860512699 PRODUCTORA DE ARGMVIAS Y FR 2025-12-31
860522602 PRODUCTOS CONDOR SAS 2025-12-31
260530034 COMERCIALIZADORA BOGOTAN 202512+

890116102 SERVIPARAMO SAS 2025-12-31
890300012 NETAFIMCOLOMBIAS.AS. 2025-12:31
890302311 TAMETCO 2025-12-31
890205124 RAMIREZJIMENEZY CIASAS  2025-12-31

990212630 PROTECNICA INGENIERIA SAS  2025-12-31

890317339 PALLOMARO SA 2025-12-31
890903436 MCM COMPANY S ALS, 025-12-31
890904133 ANTEX SAS 2025-12-31
890914711 SEALCO SA 2025-12-31

890933815 AVERY DENNISON COLOMBIA S, 2025-12-31
891901147 Suministradora de Papel $.A.5. 2025-12-31

900013663 TRS PARTES SA 2025-12-31
SCC042771 ROHDE & SCHWARZ COLOMBIA 2025-12-31
900071533 CHRYSAL COLOMBIA S.A 2025-12-31
900104517 BIC D SAS USUARIO OPERADOR 2025-12-31
900147692 ECODIESEL COLOMBIA SA 2025-12-31
900178272 AMPACET COLOMBIA SAS 2025-12-31
900221209 SINEA SAS 2025-12-31
500296271 KRONO TIME SAS 2025-12-31
500361775 GLOBAL LATICES SAS 20251231
900388092 EDDING COLOMBIA SAS 2025-12-31
900407148 LAFAMSAS 2025-12-31
900309801 MERCADEO SIN UMITESS.AS  2025-12-31
900412189 NOVATECNICA 2025-12-31

900322207 JAB REPRESENTACIONES INDUC 2025-12-31
S00440160 IMBERA SERVICIOS COLOMBIA £ 2025-12-31
500378663 ECOFLORA AGRO FORMULACIO 2025-12-31
900482653 COMERCIALIZADORA CSFSAS  2025-12-31
900524225 SSAB COLOMBIA S.AS 2025-12-31
500519408 IMPORTADORA EL PUNTO DEL A2025-12-31
900702026 DISTRIBUIDORA CARTONERA Ny 2025-12-31
900721416 SISTEMAS CONSTRUCTIVOS ZOF 2025-12-31

900500895 MAG TEXTILES SAS 2025-12-31
900931305 SIEMENS HEALTHCARES.AS.  2025-12-31
901034082 ANSELL COLONIBIA 5.A.S 2025-12-31

201056517 ANDINO CHEMICAL COLOMBIA 2025-12-31
901067313 PERFORMANCE SPECIALTY PROI2025-12-31
201089735 ALCOTRA COLOMBIA SAS 2025-12-31
901161466 MHI POWER COLOMBIA S.A.S,  2025-12-31
901245375 PANDORA JEWELRY COLOMBIA 2025-12-31
901308114 WELLBORE INTEGRITY SOLUTIOF 2025-12-31

901326481 SIEMENS ENERGY SAS 2025-12-31
901341011 IMPULMEDICQS 5.A.5 2025-12-31
901474846 TOLLI WORLD SAS 2025-12-31
901520578 ECO3 COLOMBIA S.AS 2025-12-31
901562203 INNOMOTICS SAS 2025-12-31

901662333 SIEMENS MOBILITY S, LU, SUCUI 2025-12-31
201723582 UNIVERSO 2023 SAS 2005-12-31
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_G8. SOCIEDAD POR ACCICra 13 10 85 COF 501

08. SOCIEDAD POR ACCHCENTRO CIUDAD KARGA ANTIOQUIA

08. SOCIEDAD POR ACCIt CARRERA 50 GG 12 SUR £ ANTIOQUIA

01 SOCIEDAD ANONINZCALLE 100 # 19 - 54 OFIC. BOGOTA D.C.

03, SOCIEDAD LIMTADA CLL36 24 23 BOGOTA D.C.

01 SOCIEDAD ANONIMZCRA 16A 78 110F.501  BOGOTAD.C.

08, SOCIEDAD POR ACCIiVia Bricefio Zipaquirs FCUNDINAMARCA
08, SOCIEDAD POR ACCIHAV CLBO 6970LC30  BOGOTAD.C

08, SOCIEDAD POR ACCHCL 197 1835 BOGOTAD.C

01 SOCIEDAD ANONIMZ Carrera 7 71 21 Oficing 4 BOGOTA D.C.

03, SOCIEDAD LIMITADA CRA 11A 84-25/45 PISO € BOGOTA D.C.

01 SOCIEDAD ANONIMZAVENIDA TRONCAL DE € CUNDINAMARCA.
02. SOCIEDAD POR ACCH PARQUIAMERICA ZONA BOLIVAR

8, SOCIEDAD POR ACCHCL 940105 VAUE

08, SOCIEDAD POR ACCIICL BAA N.12-18OFC 305 BOGOTAD.C.

03, SOCIEDAD POR ACC!iRecta Cali - Palmira, Km. VALLE

08. SOCIEDAD POR ACCNCRA 24807 CUNDINAMARCA
01, SOCIEDAD ANGNIMZCRA 7 156 78TO 2 PISO 1 BOGOTA D.C.

02, SOCIEDAD POR ACCHICL 7728813 BOGOTAD.C
BOGOTAD.C.

03. SOCIEDAD POR ACCII Carretera Central Bogot: CUNDINAMARCA
03, SOCIEDAD UMITADA CALLE 174 No695-19  BOGOTA D.C.

02, SOCIEDAD PGR ACCIICRA 68D No 258 86 OF % BOGOTA D.C.

02. SUCURSAL EXTRANJE CALLE 100 No 19- 54 OF! BOGOTA D.C.

01 SOCIEDAD ANONIM/CL 1467 90 BOGOTAD.C.
03. SOCIEDAD UMITADA Avda Calle 19 # 95-20 Tc BOGOTA D.C.

01, SOCIEDAD ANONIMZPARQUE INDUSTRIAL AC CUNDINAMARCA
8. SOCIEDAD POR ACCHCRA 93N 25G 40 BOGOTAD.C.

03, SOCIEDAD LIMITADA Aut. Bogots - Medellin kCUNDINAMARCA
01 SOCIEDAD ANONINZPARQUE INDUSTRIAL TIE CUNDINANARCA
2. SOCIEDAD POR ACCHPARQUE INDUSTRIAL RO CUNDINAMARCA
C8. SOCIEDAD POR ACCICALLE I00NO 19A-30  BOGOTAD.C.

01 SOCIEDAD ANONIM/KM 85 AUTO MEDELLIN CUNDINAMARCA
08, SOCIEDAD POR ACCHVEREDA CANAVITA KM 3 CUNDINAMARCA
08, SOCIEDAD POR ACCI Pargue industrial GranS: CUNDINARMARCA
8, SOCIEDAD POR ACCHVIA AUTODROMO KM 2 CUNDINANMARCA
01, SOCIEDAD ANONINZAV, ELDORADO Neo. 75-€ BOGOTA D.C.

01 SOCIEDAD ANONIMZVIA 40778 20 ATLANTICO

08, SOCIEDAD POR ACCliCentro Empresarial Colp BOGOTA D.C.

02, SOUEDAD POR ACCHiCarrera 14 No, 94— 81 Pi BOGOTA D.C.

08, SOCIEDAD POR ACCHICALLE 2 NO 18 - 93 MZ P;CUNDINAMARCA
08, SOCIEDAD POR ACCIi Carrera B5 D No. 46 A - 9. BOGOTA D.C.
08. SOCIEDAD POR ACCICL 1619 19 BOGOTAD.C.

01 SOCIEDAD ANONIMZ Avenida el dorado No 9 BOGOTA D.C.

03, SCCIEDAD UMITADA AV CRA 911506 BOGOTAD.C
08. SOCIEDAD POR ACCH Calle 194 £3B41 ANTIOQUIA
01 SCCIEDAD ANONIMZCra 19 No. 82-85P18  BOGOTA D.C.

0L SOCIEDAD ANONIMZ AUTOPISTA MEDELLIN KICUNDINAMARCA

08, SOCIEDAD POR ACCUCR 128930 PISO 2 BOGOTA D.C.
08. SOCIEDAD POR ACCHCRA 25645 CUNDINANMARCA
07. EMPRESA UNIPERSOICRA 46 204 90 BOGOTAD.C.
08. SOCIEDAD POR ACCICRA 68B No 15- 55 BOGOTAD.C

08, SCCIEDAD POR ACCIICR 77 H 59 A 48 SUR BRR BOGOTAD.C.

€8, SOCIEDAD POR ACCIVIA 80 7595 ATLANTICO
03, SOCIEDAD POR ACCHI CALLE, 15 NRO. 27A - 67 VALLE
08, SOCIEDAD POR ACCICALLE 36 BA-97 VALLE
08, SOCIEDAD POR ACCIHAV 424N 52 VALLE

08, SOCIEDAD POR ACCIICR 34 13 150 ARROYOHO VALLE

01 50CIEDAD ANONIMIcr 52151/ 042140 VALLE

C8.SOCIEDAD PORACCICALLE I9A#43B41  ANTIOQUIA
08. SOCIEDAD POR ACCltCarrera SLN® 1366 ANTIOQUIA
01, SOCIEDAD ANONIMZAVENIDA37B38A12  ANTIOQUIA
08.SOCIEDAD POR ACCHCALLEASSURA930  ANTIOOUIA

08, SOCIEDAD POR ACCl Carrera 21 No. 10- 300 VALLE

01, SOCIEDAD ANGNINVZ KR 144935 VALLE

08, SOCIEDAD POR ACCICR 17 A 119 A 80 BOGOTAD.C.
01. SOCIEDAD ANGNIVZCR 106 15 25 MZ 9BD 21 BOGOTA D.C.

01 SOCIEDAD ANONINUTERMINAL DE COMBUST CUNDINAMARCA
0L SOCIEDAD ANONIMZCR 3151- 74 OF 1201 EDFSANTANDER

08. SOCIEDAD POR ACCICL 72 A 6 44 £D APA OF 1BOGOTAD.C.

08, SOCIEDAD POR ACCHVIA BRICERD ZIPAQUIRZ CUNDINAMARCA
08, SOCIEDAD POR ACCH CR 15364 14 BOGOTAD.C.

08, SOCIEDAD POR ACCH KM 13 BD 22 ZONA FRANQUINDIO

08. SOCIEDAD POR ACCHCR 4978 CSUR 94 ANTIOQUIA

08. SOCIEDAD POR ACCH CALLE 127A No 53A-45  BOGOTAD.C.

08. SOCIEDAD POR ACCHCALLEI6ZN16C15  BOGOTAD.C.
08, SOCIEDAD POR ACCHCR 793 53 TORRE 2 PISO BOGOTAD.C.

08. SCCIEDAD POR ACCHCRA 72 N" 6227 SUR BOGOTAD.C.

08, SOCIEDAD POR ACCHCRA 132 N*22A 39 BOGOTAD.C.

08. SOCIEDAD POR ACCHZF RIONEGRO BODEGA 2 ANTIOQUIA

08, SOCIEDAD POR ACCH CARRERA 42 N. 544 - 71 IANTIOQUIA

08. SOCIEDAD POR ACCH CALLE 12 31165 ANTIOQUIA

0b. SOCIEDAD POR ACCHCR 3 1545 VALLE

08, SOCIEDAD POR ACCH PQ, IND. EL TREBOL BG Z CUNDINAMARCA
08. SOCIEDAD POR ACCICL5B 2124 ATLANTICO

08. SOCIEDAD POR ACCIKL 3.3 VIA SIBERIA FUNZ CUNDINAMARCA
08, SOCIEDAD POR ACCItCra 11A 94450501 BOGOTAD.C
08. SOCIEDAD POR ACCHAV CRA 19 120 71 OFC 4CBOGOTA D.C.
08, SOCIECAD POR ACCICALLE 778 i 57-103 OFIC ATLANTICO
08, SOCIELAD POR ACCHCL 901853 OF 305Y 306 BOGOTAD.C.
08, SOCIECAD POR ACCHCR32# 13- 49 0F. 404 ANTIOQUIA
08. SOCIECAD PORACCHCR7 NO. 7121 TOA P8 BOGOTAD.C.
08, SOCIEDAD POR ACCHCALLE 127 A 53 A 45 PI 6. BOGOTA D.C.
08. SOCIEDAD POR ACCHAK 7 # 114 - 33 €D SCOTL BOGOTA D.C.
0. SOCIERAD POR ACCHAvenida Carrera 7 # 12C- BOGOTA D.C.
08. SOCIEDAD POR ACCI Calle 1482345 BOGOTA D.C.
03. SOCIEDAD POR ACCHCL 152875 VALLE

08. SOCIEDAD POR ACCltCarrera 68 D 25 B 86 Ofic BOGOTA D.C.
08. SCCIEDAD POR ACCICARRERA 133340 BOGOTAD.C.
02, SUCURSAL EXTRANJECr 72 #81B-13 P 11 To FuBOGOTA D.C
8. SOCIEDAD POR ACCltAvenida Carrera 19 # 82 BOGOTA D.C.



En desarrollo del analisis de la oferta, se adelanto la solicitud de cotizaciones a empresas
legalmente constituidas que ofrecen el suministro de elementos de proteccién personal y
que desarrollan su actividad bajo el cédigo CIIU 2029-3312-4669--4774.

Como resultado, se evidencié que los precios cotizados se encuentran dentro de los rangos
normales del mercado y reflejan condiciones de competitividad, lo cual permite a la entidad
contar con informacion suficiente y objetiva para la estimacién del presupuesto oficial del

proceso de contratacion.
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PD AN DAVID PLAZA DORADO
Estructurador Técnico
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TASD CAROLINA CUESTA
Estructurador Econdmico



