
ESTUDIO ECONÓMICO 
 
 
EL COMITÉ ECONÓMICO DEL FONDO ROTATORIO DEL EJÉRCITO MEDIANTE ESTUDIO No. 
102-120-11-01 DE 05 DE FABRIL DE  2004, CONCLUYE LO SIGUIENTE: 

 
v ANÁLISIS DE PRECIOS  

 
 

NOTA: La oferta se ajusta a los precios del  mercado, sin embargo se aclara  que el mayor 
precio de la oferta obedece a que tal como se indica en el Anexo 1A del pliego de 
condiciones, el pago se realizará solo hasta el mes de diciembre de 2004. 

 

                     ESTUDIO ECONOMICO CONTRATACION DIRECTA No 003/2004 
ANÁLISIS DE PRECIOS 

  
2002 IPC/03  2003 INFLACIÓN 

ESPERADA/04  
2004 

BUFANDAS DE LANA  4.950,00 6.49 5.271.26 5.00 5.534.82  

GUANTES DE LANA 3.200,00 6.49 3.407.68 5.00 3.578.06  

PASAMONTAÑAS 4.347,82 6.49 4.629.99 5.00 4.861.49  

 
 

ITEM 1 BUFANDAS DE LANA  

VALOR UNITARIO  

  
OFERENTES CANT 

CON IMPUESTOS 

VALOR TOTAL 
CON IMPUESTOS PUNTAJE 

PRECIOS 

PUNTAJE 
CUMPLIMIENTO 

CONTRATOS 
ANTERIORES  

TOTAL 
PUNTAJES  

TEJIDOS GALIA LTDA  36.800 6.780,08  249.506.944,00 250 50 300 

GRUPO GLOBAL DE COLOMBIA 35.720 6.985, 00 249.504.200,00 243 50 293 

 

ITEM 2 GUANTES DE LANA  

  
  

OFERENTES 
  
  
CANT 

  
VALOR UNITARIO 
CON IMPUESTOS 

  
VALOR TOTAL  

CON IMPUESTOS 

  
PUNTAJE 
PRECIOS 

  
PUNTAJE 

CUMPLIMIENTO 
CONTRATOS 
ANTERIORES  

  
TOTAL 

PUNTAJES  

TEJIDOS GALIA LTDA  31.360 4.350,64  136.436.070,40 250 50 300 

 
 
 
 
 
 



ESTUDIOS CONTRATACIÓN DIRECTA 003/2004  Intendencia  

EL OBJETO DE MI TRABAJO ES: ¡GANAR  LA GUERRA AHORA O NUNCA! 
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ITEM 3 PASAMONTAÑAS 

  
OFERENTES 

  
CANT  

VALOR 
UNITARIO  

CON IMPUESTOS 

VALOR TOTAL  
CON 

IMPUESTOS 
PUNTAJE 
PRECIOS 

PUNTAJE 
CUMPLIMIENTO 

CONTRATOS 
ANTERIORES  

TOTAL 
PUNTAJES 

TEJIDOS GALIA LTDA  6.180 5.046,61 31.188.049,80 235 50 285 

GRUPO GLOBAL DE COLOMBIA 6.576 4.744,00 31.196.544,00 250 50 300 

 
 
 
NOTA:  EL PLAZO DE ENTREGA ES DE 75 DIAS 
 
 
NOTA: Para Los Ítems Bufanda De Lana Y Guantes De Lana Presentan Un Incremento Superior Al 20% 
Con Respecto A La Ultima Adquisición, Los Cuales Se Consideran Exagerados; El Comité Económico 
Recomienda Tomar Contacto Con Las Firma Con El Fin De Negociar Precios Y Obtener Una Eventual 
Rebaja. 

 
 
 


